
๗๒ 
 

 

บทที่ ๔ 
 

ผลการวิเคราะห์ข้อมูล 

  

การวิจยัเร่ือง เร่ืองการพฒันากลยทุธ์การตลาดสําหรับสถาบนัทางพระพทุธศาสนา : 

กรณีศกึษาบณัฑติวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั มีวตัถปุระสงค์เพ่ือ

ศกึษากลยทุธ์การตลาดขององค์กรทางพระพทุธศาสนา เพ่ือศกึษาและวิเคราะห์ผลกระทบของ

วิธีการตลาดแนวพทุธท่ีมีตอ่การพฒันากลยทุธ์การตลาดของบณัฑติศกึษาของบณัฑติวิทยาลยั 

มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั และเพ่ือวิเคราะห์ผลกระทบของสภาพแวดล้อม

ตลาด นโยบาย วิธีการทางการตลาด และชอ่งทางการสรรหานสิติท่ีมีคณุภาพเข้าศกึษาท่ีมีตอ่

การพฒันากลยทุธ์การตลาดของบณัฑติศกึษาของบณัฑติวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลง

กรณราชวิทยาลยั ประชากรท่ีใช้ในการวิจยัครัง้นีมี้ ๒ กลุม่ ได้แก่ (๑)นกัศกึษาของบณัฑติวิทยาลยั 

มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั จํานวน ๒๘๖ รูป/คน โดยใช้แบบสอบถามเป็น

เคร่ืองมือในการเก็บข้อมลู (๒)นกัศกึษาของบณัฑติวิทยาลยั มหาวิทยาลยัราชภฎัสวนสนุนัทา  

เป็นการสมัภาษณ์เชงิลกึ  วิเคราะห์ผลทางสถิต ิและทดสอบสมมตฐิานการวิจยัด้วยโปรแกรม 

SPSS for Windows version๑๗.๐ ได้ผลการวิจยัซึง่มีลําดบัการแสดงผลวิเคราะห์ข้อมลู  

 รายละเอียดตา่ง ๆ ของผลการวิเคราะห์ข้อมลูทัง้หมดนี ้ได้นําเสนอออกมาในรูปแบบของ

ตารางประกอบคําบรรยายตามลําดบัดงักลา่วข้างต้น ดงันี ้

 

๔.๑ ผลการวิเคราะห์ข้อมูลเก่ียวกับลักษณะประชากร 

ตาราง ๔.๑ ข้อมลูทัว่ไปของกลุม่ตวัอยา่ง 

ปัจจัย จํานวน ร้อยละ 

๑. เพศ 

ชาย 

หญิง 

 

๑๗๐ 

๑๑๖ 

 

๕๙.๔ 

๔๐.๖ 

รวม ๒๘๖ ๑๐๐.๐ 

 

 

 



๗๓ 
 
ตาราง ๔.๑(ตอ่) 

ปัจจัย จํานวน ร้อยละ 

๒. สถานภาพ 

คฤหสัถ์ 

พระภิกษุ 

แมชี่ 

 

๑๗๕ 

๙๓ 

๑๘ 

 

๖๑.๒ 

๓๒.๕ 

๖.๓ 

รวม ๒๘๖ ๑๐๐.๐ 

๓. อาย ุ

๒๕ – ๒๙ปี 

๓๐  – ๓๔ปี 

๓๕ – ๓๙ปี 

๔๐ปี  ขึน้ไป 

 

๒๓ 

๓๗ 

๖๒ 

๑๖๔ 

 

๘.๐ 

๑๒.๙ 

๒๑.๗ 

๕๗.๓ 

รวม ๒๘๖ ๑๐๐.๐ 

๔. อยูข่องทา่นตามทะเบียนบ้าน   

 

 

 

 

 

รวม ๒๘๖ ๑๐๐.๐ 

๕. ประสบการณ์ในการทํางาน 

น้อยกวา่ ๕ปี 

๕–๑๐ปี 

๑๑–๑๖ปี 

มากกวา่ ๑๖ ปี 

 

๕๖ 

๖๖ 

๒๑ 

๑๔๓ 

 

๑๙.๖ 

๒๓.๑ 

๗.๓ 

๕๐.๐ 

รวม ๒๘๖ ๑๐๐.๐ 

๖. หลกัสตูรท่ีทา่นกําลงัศกึษาในปัจจบุนั 

พทุธศาสตรดษุฎีบณัฑิต 

พทุธศาสตรมหาบณัฑิต 
ประกาศนียบณัฑติ พระไตรปิฎกศกึษา 

 

๑๕๘ 

๑๐๐ 

๒๘ 

 

๕๕.๒ 

๓๕.๐ 

๙.๘ 

รวม ๒๘๖ ๑๐๐.๐ 

 

 



๗๔ 
 
ตาราง ๔.๑(ตอ่) 

ปัจจัย จํานวน ร้อยละ 

๗. ทา่นกําลงัศกึษาในชัน้ปีท่ี  

ชัน้ปีท่ี ๑ 

ชัน้ปีท่ี ๒ 

ชัน้ปีท่ี ๓ 

มากกวา่ชัน้ปีท่ี ๓ 

 

๑๓๖ 

๔๙ 

๘๗ 

๑๔ 

 

๔๗.๖ 

๑๗.๑ 

๓๐.๔ 

๔.๙ 

รวม ๒๘๖ ๑๐๐.๐ 

๘. สาขาวิชาท่ีทา่นกําลงัศกึษาในปัจจบุนั 

พระพทุธศาสนา 

พระพทุธศาสนาสําหรับพระภิกษุสามเณร 

พระพทุธศาสนาสําหรับคฤหสัถ์ 

พระพทุธศาสนาหลกัสตูรนานาชาติ 

ปรัชญา 

ธรรมนิเทศ 

 

๒๑๒ 

๑๖ 

๔๔ 

๖ 

๔ 

๒ 

 

๗๔.๑ 

๕.๖ 

๑๕.๔ 

๒.๑ 

๑.๔ 

๗ 

รวม ๒๘๔ ๙๙.๓ 

๙. ทา่นมีสถานภาพเป็นนกัศกึษา 

ภาคปกติ 

ภาคสมทบ/ภาคค่ํา/ภาคพเิศษ 

 

๒๐๔ 

๘๒ 

 

๗๑.๓ 

๒๘.๗ 

รวม ๒๘๖ ๑๐๐.๐ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



๗๕ 
 
ตาราง ๔.๑(ตอ่) 

ปัจจัย จํานวน ร้อยละ 

๑๐. ระดบัการศกึษาสงูสดุ ก่อนเข้าศกึษาในบณัฑติ

วิทยาลยั  มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั 

ปริญญาตรีสายวิทยาศาสตร์ 

ปริญญาตรีสายสงัคมศาสตร์ 

ปริญญาโทสายวิทยศาสตร์ 

ปริญญาโทสายสงัคมศาสตร์ 

อ่ืนๆ 

 

 

๒๒ 

๓๑ 

๑๖ 

๑๗๒ 

๔๕ 

 

 

๗.๗ 

๑๐.๘ 

๕.๖ 

๖๐.๑ 

๑๕.๗ 

รวม ๒๘๖ ๑๐๐.๐ 

๑๑. คะแนนเฉล่ียสะสมท่ีสําเร็จการศกึษา 

๒.๐๐ – ๒.๔๙ 

๒.๕๐ – ๒.๙๙ 

๓.๐๐ – ๓.๔๙ 

๓.๕๐–๔.๐๐ 

 

๒๓ 

๓๗ 

๙๖ 

๑๓๐ 

 

๘.๐ 

๑๒.๙ 

๓๓.๖ 

๔๕.๕ 

รวม ๒๘๖ ๑๐๐.๐ 

๑๒. เงินทนุท่ีทา่นใช้เพ่ือการศกึษาทา่นได้รับจาก 

บดิา มารดา 

ผู้ปกครองท่ีไมใ่ชบ่ดิา มารดา 

ทนุการศกึษาจากสถาบนัท่ีกําลงัศกึษา 

ทนุการศกึษาจากแหลง่อ่ืนๆ 

อ่ืน ๆ 

 

๔๘ 

๒๒ 

๗ 

๔๓ 

๑๖๖ 

 

๑๖.๘ 

๗.๗ 

๒.๔ 

๑๕.๐ 

๕๘.๐ 

รวม ๒๘๖ ๑๐๐.๐ 

 

 

 

 

 

 



๗๖ 
 
ตาราง ๔.๑(ตอ่) 

ปัจจัย จํานวน ร้อยละ 

๑๓. อาชีพของบดิา 

รับราชการหรือพนกังานรัฐวิสาหกิจ 

พนกังานสถานประกอบการเอกชน 

ประกอบธุรกิจสว่นตวั 

เกษตรกรรม 

อ่ืนๆ 

 

๔๕ 

๗ 

๒๘ 

๑๒๗ 

๗๙ 

 

๑๕.๗ 

๒.๔ 

๙.๘ 

๔๔.๔ 

๒๗.๖ 

รวม ๒๘๖ ๑๐๐.๐ 

๑๔. อาชีพของมารดา 

รับราชการหรือพนกังานรัฐวิสาหกิจ 

พนกังานสถานประกอบการเอกชน 

ประกอบธุรกิจสว่นตวั 

เกษตรกรรม 

อ่ืนๆ 

 

๒๕ 

๔ 

๔ 

๑๒๒ 

๘๖ 

 

๘.๗ 

๑.๔ 

๑๗.๑ 

๔๒.๗ 

๓๐.๑ 

รวม ๒๘๖ ๑๐๐.๐ 

๑๕. อาชีพของผู้ปกครอง 

รับราชการหรือพนกังานรัฐวิสาหกิจ 

พนกังานสถานประกอบการเอกชน 

ประกอบธุรกิจสว่นตวั 

เกษตรกรรม 

อ่ืนๆ 

 

๓๖ 

๑๑ 

๘๔ 

๒๙ 

๑๒๖ 

 

๑๒.๖ 

๓.๘ 

๒๙.๔ 

๑๐.๑ 

๔๔.๑ 

รวม ๒๘๖ ๑๐๐.๐ 

 

 

 

 

 

 



๗๗ 
 
ตาราง ๔.๑(ตอ่) 

ปัจจัย จํานวน ร้อยละ 

๑๖. รายได้โดยประมาณตอ่เดือนของบดิา 

ต่ํากวา่ ๑๐,๐๐๐บาท 

๑๐,๐๐๐  –  ๓๐,๐๐๐บาท 

๓๐,๐๐๑– ๕๐,๐๐๐ บาท 

๕๐,๐๐๑  – ๗๐,๐๐๐บาท 

มากกวา่ ๗๐,๐๐๐ บาท  

 

๑๒๔ 

๑๐๓ 

๔๒ 

๕ 

๑๒ 

 

๔๓.๔ 

๓๖.๐ 

๑๔.๗ 

๑.๗ 

๔.๒ 

รวม ๒๘๖ ๑๐๐.๐ 

๑๗. รายได้โดยประมาณตอ่เดือนของมารดา  

ต่ํากวา่ ๑๐,๐๐๐บาท 

๑๐,๐๐๐  –  ๓๐,๐๐๐บาท 

๓๐,๐๐๑– ๕๐,๐๐๐ บาท 

มากกวา่ ๗๐,๐๐๐ บาท  

 

๑๕๐ 

๙๙ 

๒๓ 

๑๔ 

 

๕๒.๔ 

๓๔.๖ 

๘.๐ 

๔.๙ 

รวม ๒๘๖ ๑๐๐.๐ 

๑๘. รายได้โดยประมาณตอ่เดือนของผู้ปกครอง

ต่ํากวา่ ๑๐,๐๐๐บาท 

๑๐,๐๐๐  –  ๓๐,๐๐๐บาท 

๓๐,๐๐๑– ๕๐,๐๐๐ บาท 

๕๐,๐๐๑  – ๗๐,๐๐๐บาท 

มากกวา่ ๗๐,๐๐๐ บาท  

 

๖๓ 

๑๑๒ 

๓๙ 

๒๐ 

๕๒ 

 

๒๒.๐ 

๓๙.๒ 

๑๓.๖ 

๗.๐ 

๑๘.๒ 

รวม ๒๘๖ ๑๐๐.๐ 

 

 

 

 

 

 

 



๗๘ 
 
ตาราง ๔.๑(ตอ่) 

ปัจจัย จํานวน ร้อยละ 

๑๙. ระดบัการศกึษาสงูสดุของบดิา 

ประถมศกึษา 

มธัยมศกึษาตอนต้น 

มธัยมศกึษาตอนปลาย/ปวช 

ปวส/ปวท/อนปุริญญา 

ปริญญาตรี  

สงูกวา่ปริญญาตรี 

 

๑๗๒ 

๒๘ 

๒๘ 

๙ 

๔๐ 

๙ 

 

๖๐.๑ 

๙.๘ 

๙.๘ 

๓.๑ 

๑๔.๐ 

๓.๑ 

รวม ๒๘๖ ๑๐๐.๐ 

๒๐. ระดบัการศกึษาสงูสดุของมารดา 

ประถมศกึษา 

มธัยมศกึษาตอนต้น 

มธัยมศกึษาตอนปลาย/ปวช 

ปวส/ปวท/อนปุริญญา 

ปริญญาตรี  

 

๑๙๔ 

๔๒ 

๑๘ 

๖ 

๒๖ 

 

๖๗.๘ 

๑๔.๗ 

๖.๓ 

๒.๑ 

๙.๑ 

รวม ๒๘๖ ๑๐๐.๐ 

๒๑. ระดบัการศกึษาสงูสดุของผู้ปกครอง 

ประถมศกึษา 

มธัยมศกึษาตอนต้น 

มธัยมศกึษาตอนปลาย/ปวช 

ปวส/ปวท/อนปุริญญา 

ปริญญาตรี  

สงูกวา่ปริญญาตรี 

 

๖๐ 

๔๔ 

๒๙ 

๑๔ 

๔๖ 

๙๓ 

 

๒๑.๐ 

๑๕.๔ 

๑๐.๑ 

๔.๙ 

๑๖.๑ 

๓๒.๕ 

รวม ๒๘๖ ๑๐๐.๐ 

 

 

 

 



๗๙ 
 
ตาราง ๔.๑(ตอ่) 

ปัจจัย จํานวน ร้อยละ 

๒๒. ทา่นเลือกเข้าศกึษาในบณัฑติวิทยาลยั  มหาวิทยาลยั

มหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั เป็นอนัดบัแรก 

ใช ่

ไมใ่ช ่

 

 

๒๖๘ 

๑๘ 

 

 

๙๓.๗ 

๖.๓ 

รวม ๒๘๖ ๑๐๐.๐ 

๒๓. จํานวนสถาบนัอดุมศกึษา(บณัฑิตวิทยาลยั) ท่ีทา่นได้

สมคัรไว้ทัง้หมดก่อนการตดัสินใจเข้าศกึษาในบณัฑิต

วิทยาลยั  มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั 

ไมมี่ 

๑-๒แหง่ 

๓-๔แหง่ 

 

 

 

๒๔๐ 

๓๖ 

๑๐ 

 

 

 

๘๓.๙ 

๑๒.๖ 

๓.๕ 

รวม ๒๘๖ ๑๐๐.๐ 

๒๔. สถาบนัอดุมศกึษาในอดุมคตขิองทา่นท่ีใฝ่ฝันจะเข้า

ศกึษาในระดบับณัฑติศกึษา 

สถาบนัอดุมศกึษาของรัฐ 

สถาบนัอดุมศกึษาของเอกชน 

 

 

 

 

รวม ๒๘๖ ๑๐๐.๐ 

๒๕. ระดบัความพอใจโดยรวมตอ่บณัฑติวิทยาลยั  

มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั 

น้อยท่ีสดุ 

ปานกลาง 

มาก 

มากท่ีสดุ 

 

 

๖ 

๙๐ 

๑๓๒ 

๕๘ 

 

 

๒.๑ 

๓๑.๕ 

๔๖.๒ 

๒๐.๓ 

รวม ๒๘๖ ๑๐๐.๐ 

  จากตารางท่ี ๔.๑ ผลการวิเคราะห์ข้อมลู พบวา่ กลุม่ตวัอยา่ง สว่นใหญ่ เป็นเพศ ชาย  

จํานวน ๑๗๐คน คดิเป็นร้อยละ ๕๙.๔เพศหญิง จํานวน ๑๑๖ คน คดิเป็นร้อยละ ๔ ๐.๖สถานภาพ 

สว่นใหญ่ เป็นเป็นคฤหสัถ์ จํานวน ๑๗๕ คน คดิเป็นร้อยละ ๖๑.๒ เป็นพระภิกษุ จํานวน ๙๓ คน 



๘๐ 
 
คดิเป็นร้อยละ ๓๒.๕ และเป็นแมชี่ จํานวน ๑๘ คน คดิเป็นร้อยละ ๖.๓ อายสุว่นใหญ่ มีอายุ

ระหวา่ง๔๐ปี  ขึน้ไป จํานวน ๑๖๔ คน คดิเป็นร้อยละ ๕๗.๓ รองลงมามีอายรุะหวา่ง ๓๕ – ๓๙ปี

จํานวน ๖๒ คน คดิเป็นร้อยละ ๒๑.๗และอายรุะหวา่ง ๓๐  – ๓๔ปีจํานวน ๓๗ คน คดิเป็นร้อยละ

๑๒.๙ตามลําดบั มี ประสบการณ์ในการทํางานมากกวา่ ๑๖ ปี จํานวน ๑๔๓ คน คดิเป็นร้อยละ 

๕๐.๐รองลงมาชว่ง  ๕–๑๐ปีจํานวน ๖๖ คน คดิเป็นร้อยละ ๒๓.๑ และ น้อยกวา่ ๕ปี จํานวน ๕๖ 

คน คดิเป็นร้อยละ ๑๙.๖ตามลําดบั หลกัสตูรท่ีกําลงัศกึษาในปัจจบุนัสว่นใหญ่ศกึษา พทุธศาสตร

ดษุฎีบณัฑิต จํานวน ๑๕๘ คน คดิเป็นร้อยละ ๕๕.๒รองลงมา พทุธศาสตรมหาบณัฑิต จํานวน 

๑๐๐ คน คดิเป็นร้อยละ ๓๕.๐ และ ประกาศนียบณัฑติ พระไตรปิฎกศกึษา จํานวน ๒๘ คน คดิ

เป็นร้อยละ ๙.๘ ตามลําดบัชัน้ปีท่ีกําลงัศกึษา เป็นชัน้ปีท่ี ๑ จํานวน ๑๓๖ คน คดิเป็นร้อยละ๔๗.๖ 

รองลงมาชัน้ปีท่ี ๓ จํานวน ๘๗ คน คดิเป็นร้อยละ ๓๐.๔ และชัน้ปีท่ี ๒ จํานวน ๔๙ คน คดิเป็น

ร้อยละ ๑๗.๑ ตามลําดบั สาขาวิชาท่ีกําลงัศกึษาในปัจจบุนั พระพทุธศาสนา เป็นพระพทุธศาสนา 

จํานวน ๒๑๒ คน คดิเป็นร้อยละ ๗๔.๑  รองลงมาคือ พระพทุธศาสนาสําหรับคฤหสัถ์ จํานวน ๔๔ 

คน คดิเป็นร้อยละ ๑๕.๔  และ พระพทุธศาสนาสําหรับพระภิกษุสามเณร จํานวน ๑๖ คน คดิเป็น

ร้อยละ ๕.๖ ตามลําดบั สถานภาพเป็นนกัศกึษา สว่นใหญ่เป็นภาคปกติจํานวน ๒๐๔ คน คดิเป็น

ร้อยละ ๗๑.๓ ภาคสมทบ/ภาคค่ํา/ภาคพเิศษ  จํานวน ๘๒ คน คดิเป็นร้อยละ ๒๘.๗ ระดบั

การศกึษาสงูสดุ ก่อนเข้าศกึษาในบณัฑติวิทยาลยั  มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั  

สว่นใหญ่เป็น ปริญญาโทสายสงัคมศาสตร์ จํานวน ๑๗๒ คน คดิเป็นร้อยละ ๖๐.๑  รองลงมาคือ  

อ่ืนๆ จํานวน ๔๕ คน คดิเป็นร้อยละ ๑๕.๗ และ ปริญญาตรีสายสงัคมศาสต จํานวน ๓๑ คน คดิ

เป็นร้อยละ ๑๐.๘ คะแนนเฉล่ียสะสมท่ีสําเร็จการศกึษา สว่นใหญ่มีคะแนนเฉล่ีย ๓.๕๐  – ๔.๐๐

จํานวน ๑๓๐ คน คดิเป็นร้อยละ ๔๕.๕ รองลงมาคือมีคะแนนเฉล่ีย ๓.๐๐  – ๓.๔๙จํานวน ๙๖ คน 

คดิเป็นร้อยละ ๓๓.๖ และ มีคะแนนเฉล่ีย ๒.๕๐  – ๒.๙๙ จํานวน ๓๗ คน คดิเป็นร้อยละ ๑๒.๙ 

เงินทนุท่ีทา่นใช้เพ่ือการศกึษาในปัจจบุนัสว่นใหญ่ได้รับจากอ่ืน ๆ  จํานวน ๑๖๖คน คดิเป็นร้อยละ 

๕๘.๐ รองลงมาคือ บดิา มารดา จํานวน ๔๘คนคดิเป็นร้อยละ ๑๖.๘ และทนุการศกึษาจากแหลง่

อ่ืนๆ จํานวน ๔๓คน คดิเป็นร้อยละ ๑๕.๐  อาชีพของบดิา  สว่นใหญ่ประกอบอาชีพ เกษตรกรรม 

จํานวน ๑๒๗ คนคดิเป็นร้อยละ ๔๔.๔ รองลงมาคือ อ่ืนๆ  จํานวน ๗๙ คนคดิเป็นร้อยละ ๒๗.๖ 

และรับราชการหรือพนกังานรัฐวิสาหกิจจํานวน ๔๕ คน คดิเป็นร้อยละ ๑๕.๗ตามลําดบัอาชีพของ

มารดา สว่นใหญ่ประกอบอาชีพ เกษตรกรรม จํานวน ๑๒๒คนคดิเป็นร้อยละ ๔๒.๗ รองลงมาคือ

อ่ืนๆ จํานวน ๘๖คนคดิเป็นร้อยละ ๓๐.๑ และ รับราชการหรือพนกังานรัฐวิสาหกิจ จํานวน ๒๕คน 

คดิเป็นร้อยละ ๘.๗ ตามลําดบั อาชีพของผู้ปกครอง  สว่นใหญ่ประกอบอาชีพ อ่ืนๆ จํานวน ๑๒๖



๘๑ 
 
คนคดิเป็นร้อยละ ๔๔.๑ รองลงมาคือ ประกอบธุรกิจสว่นตวั จํานวน ๘๔คนคดิเป็นร้อยละ ๒๙.๔ 

และรับราชการหรือพนกังานรัฐวิสาหกิจ จํานวน ๓๖คน คดิเป็นร้อยละ ๑๒.๖รายได้ตอ่เดือนของ

บดิาสว่นใหญ่ประมาณ ต่ํากวา่ ๑๐ ,๐๐๐บาทจํานวน ๑๒๔ คนคดิเป็นร้อยละ ๔๓.๔ รองลงมาคือ

๑๐,๐๐๐  –  ๓๐,๐๐๐บาทจํานวน ๑๐๓ คนคดิเป็นร้อยละ ๓๖.๐ และ๓๐,๐๐๑– ๕๐,๐๐๐ บาท

จํานวน ๔๒คน คดิเป็นร้อยละ ๑๔.๗ ตามลําดบั รายได้ตอ่เดือนของมารดา สว่นใหญ่ประมาณ ต่ํา

กวา่ ๑๐,๐๐๐บาทจํานวน ๑๕๐คนคดิเป็นร้อยละ ๕๒.๔ รองลงมาคือ ๑๐,๐๐๐  –  ๓๐,๐๐๐บาท

จํานวน ๙๙คนคดิเป็นร้อยละ ๓๔.๖ และ๓๐,๐๐๑– ๕๐,๐๐๐ บาทจํานวน ๒๓คน คดิเป็นร้อยละ 

๘.๐ตามลําดบั รายได้ตอ่เดือนของผู้ปกครอง สว่นใหญ่ประมาณ ๑๐,๐๐๐  –  ๓๐,๐๐๐บาท

จํานวน ๑๑๒คนคดิเป็นร้อยละ ๓๙.๒ รองลงมาคือ ต่ํากวา่ ๑๐ ,๐๐๐ บาท จํานวน ๖๓ คนคดิเป็น

ร้อยละ ๒๒.๐ และมากกวา่ ๗๐ ,๐๐๐ บาทจํานวน ๕๒คน คดิเป็นร้อยละ ๑๘.๒ตามลําดบั ระดบั

การศกึษาสงูสดุของบดิา สว่นใหญ่คือ ประถมศกึษา จํานวน ๑๗๒ คนคดิเป็นร้อยละ ๖๐.๑ 

รองลงมาคือ มธัยมศกึษาตอนต้น และมธัยมศกึษาตอนปลาย/ปวช จํานวน ๒๘ คน คดิเป็นร้อยละ 

๙.๘ในระดบัท่ีเทา่กนั ระดบัการศกึษาสงูสดุของมารดา สว่นใหญ่คือประถมศกึษา จํานวน ๑๙๔คน

คดิเป็นร้อยละ ๖๗.๘ รองลงมาคือ มธัยมศกึษาตอนต้น จํานวน ๔๒ คน คดิเป็นร้อยละ ๑๔.๗ และ

ปริญญาตรี จํานวน ๒๖ คน คดิเป็นร้อยละ ๙.๑ ตามลําดบั ระดบัการศกึษาสงูสดุของผู้ปกครอง

สว่นใหญ่คือสงูกวา่ปริญญาตรี จํานวน ๙๓ คนคดิเป็นร้อยละ ๓๒.๕ รองลงมาคือประถมศกึษา

จํานวน  ๖๐ คน คดิเป็นร้อยละ ๒๑.๐ และ ปริญญาตรี จํานวน  ๔๖ คน คดิเป็นร้อยละ ๑๖.๑ 

ตามลําดบั เลือกเข้าศกึษาในบณัฑติวิทยาลยั  มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั เป็น

อนัดบัแรก  จํานวน ๒๖๘คน คดิเป็นร้อยละ ๙๓.๗และไมไ่ด้เลือกเป็นอนัดบัแรก จํานวน ๑๘ คน 

คดิเป็นร้อยละ ๖.๓  จํานวนสถาบนัอดุมศกึษาระดบับณัฑติวิทยาลยัท่ีได้สมคัรไว้ทัง้หมดก่อนการ

ตดัสินใจเข้าศกึษาในบณัฑิตวิทยาลยั  สว่นใหญ่ ไมมี่ จํานวน ๒๔๐ คน คดิเป็นร้อยละ ๘๓.๙ 

รองลงมา มี๑-๒แหง่  จํานวน ๓๖ คน คดิเป็นร้อยละ ๑๒.๖ และมี ๓-๔ แหง่ จํานวน ๑๐ คน คดิ

เป็นร้อยละ ๓.๕ สถาบนัอดุมศกึษาในอดุมคตขิองทา่นท่ีใฝ่ฝันจะเข้าศกึษาในระดบับณัฑติศกึษา 

ทกุคนตอบสถาบนัอดุมศกึษาของรัฐ จํานวน ๒๘๖ คน ระดบัความพอใจโดยรวมตอ่บณัฑิต

วิทยาลยั  มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั  สว่นใหญ่พอใจมาก  จํานวน ๑๓๒ คน คดิ

เป็นร้อยละ๔๖.๒ รองลงมาพอใจปานกลาง จํานวน ๙๐ คน คดิเป็นร้อยละ ๓๑.๕ และพอใจมาก

ท่ีสดุ จํานวน ๕๘ คน คดิเป็นร้อยละ ๒๐.๓  

 

 



๘๒ 
 
๔.๒ กลยุทธ์การตลาดของบัณฑติวทิยาลัย มหาวทิยาลัยมหาจุฬาลงกรณราชวทิยาลัยท่ีมี

อิทธิพลต่อการเลือกศึกษาในระดับบัณฑติศึกษาของกลุ่มตัวอย่าง 

ตาราง ๔.๒ กลยทุธ์ด้านผลติภณัฑ์ของบณัฑติวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราช

วิทยาลยั ท่ีมีอิทธิพลตอ่การเลือกศกึษาในระดบับณัฑติศกึษา 

กลยุทธ์ด้านผลิตภณัฑ์ของบัณฑิตวิทยาลัย     

 มหาวิทยาลัยมหาจุฬาลงกรณราชวิทยาลัย 
คา่เฉลี่ย 

(แปลผล) 
S.D. ลาํดบัท่ี 

มีปรัชญาและวตัถปุระสงค์ขององค์กรท่ีเหมาะสม  
๔.๑๒ 

(มาก) 
๐.๘๒ ๓ 

หลกัสตูรและสาขาวิชาท่ีเปิดสอน ตรงกบัปรัชญาและวตัถปุระสงค์ของ

องค์กรรวมทัง้ได้รับรองมาตรฐานจากกระทรวงศกึษาธิการ 
๔.๑๓ 

(มาก) 
๐.๘๒ ๑ 

มทีรัพยากรเพ่ือการจดัการเรียนการสอน เชน่ ห้องสมดุ อาคารสถานท่ี 

หนงัสอื ตํารา เอกสารวิชาการ ท่ีเพียงพอและเหมาะสม 
๓.๔๕ 

(มาก) 
๐.๙๙ ๑๐ 

การบริหารการจดัการและการบริการท่ีด ีสะดวก รวดเร็ว 
๓.๕๐ 

(มาก) 
๐.๙๘ ๙ 

คณุภาพการจดัการเรียนการสอน เป็นท่ียอมรับของนกัศกึษาและ

บคุคลภายนอก   

๓.๙๓ 

(มาก) 
๐.๗๗ ๖ 

มีกิจกรรมพฒันานกัศกึษาอยา่งสมํ่าเสมอทัง้ทางด้านทฤษฎีและปฎิบตัิ เช่น 

การฝึกสมาธิ เป็นต้น 

๓.๘๙ 

(มาก) 
๐.๘๙ ๗ 

ช่ือเสยีงของบณัฑิตวิทยาลยั เป็นท่ียอมรับในวงวิชาการวิชาชีพและ

ตลาดแรงงาน 

๓.๙๕ 

(มาก) 

๐.๘๙ ๕ 

คณาจารย์มคีณุภาพ มีความรู้ ความสามารถ ทัง้ในด้านการสอนและการ

วิจยัด้านพทุธศาสนาและมีคณุธรรม จริยธรรมท่ีเหมาะสมกบัวิชาชีพ 

๔.๑๓ 

(มาก) 

๐.๘๐ ๒ 

มีบรรยากาศทางวิชาการ เชน่ มกีารจดัสมัมนาระดบัชาตแิละนานาชาต ิ

เป็นต้น  

๔.๐๐ 

(มาก) 

๐.๘๒ ๔ 

มสีือ่เทคโนโลยแีละระบบสารสนเทศท่ีเหมาะสม  

เพียงพอและมีความทนัสมยั  

๓.๖๘ 

(มาก) 

๐.๘๙ ๘ 



๘๓ 
 
  จากตารางท่ี ๔.๒ กลยทุธ์ด้านผลิตภณัฑ์ของบณัฑิตวิทยาลยัจะพบวา่ อนัดบัท่ี ๑  คือ

หลกัสตูรและสาขาวิชาท่ีเปิดสอน  ตรงกบัปรัชญาและวตัถปุระสงค์ขององค์กร รวมทัง้ได้รับรอง

มาตรฐานจากกระทรวงศกึษาธิการ มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๔ .๑๓ รองลงมา อนัดบัท่ี ๒ คณาจารย์

มีคณุภาพ มีความรู้ ความสามารถ ทัง้ในด้านการสอนและการวิจยัด้านพทุธศาสนาและมีคณุธรรม 

จริยธรรมท่ีเหมาะสมกบัวิชาชีพ มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๔ .๑๓ และอนัดบัท่ี ๓  มีปรัชญาและ

วตัถปุระสงค์ชององค์กรท่ีเหมาะสม มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๔.๑๒ 

 

ตาราง ๔.๓  กลยทุธ์ด้านราคาของบณัฑติวิทยาลยัของบณัฑติวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลง

กรณราชวิทยาลยั ท่ีมีอิทธิพลตอ่การเลือกศกึษาในระดบับณัฑติศกึษา 

กลยุทธ์ด้านราคาของบัณฑิตวิทยาลัย  มหาวิทยาลัยมหาจุฬา

ลงกรณราชวิทยาลัย 

คา่เฉลี่ย 

(แปลผล) 
S.D. ลาํดบัท่ี 

คา่ใช้จา่ยในการลงทะเบียนเรียน 
๔.๐๐ 

(มาก) 
๐.๗๑ ๑ 

ระยะเวลาในการให้ชําระลา่ช้า 
๓.๘๕ 

(มาก) 
๐.๗๕ ๒ 

คา่ใช้จ่ายด้านที่พกัอาศยั 
๓.๓๖ 

(ปานกลาง) 
๑.๐๑ ๔ 

คา่ใช้จ่ายในการอปุโภค-บริโภค 
๓.๕๙ 

(มาก) 
๐.๙๔ ๓ 

 
จากตารางท่ี ๔.๓ กลยทุธ์ด้านราคาของบณัฑิตวิทยาลยัจะพบวา่ อนัดบัท่ี ๑  คือคา่ใช้จา่ย

ในการลงทะเบียนเรียน มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๔ .๐๐ รองลงมา อนัดบัท่ี ๒  ระยะเวลาในการให้

ชําระลา่ช้ามีคา่เฉล่ีย( x ) เทา่กบั ๓.๘๕ และอนัดบัท่ี ๓  คา่ใช้จา่ยในการอปุโภค-บริโภค  มีคา่เฉล่ีย 

( x ) เทา่กบั ๓.๕๙ 
 

 
 

 

ตาราง ๔.๔  กลยทุธ์ด้านชอ่งทางการจดัจําหนา่ยของบณัฑติวิทยาลยัของบณัฑติวิทยาลยั 

มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั ท่ีมีอิทธิพลตอ่การเลือกศกึษาในระดบับณัฑติศกึษา 



๘๔ 
 

กลยุทธ์ด้านด้านช่องทางการจัดจาํหน่ายของบัณฑิต

วทิยาลัย             

มหาวิทยาลัยมหาจุฬาลงกรณราชวิทยาลัย 

คา่เฉลี่ย 

(แปลผล) 
S.D. ลาํดบัท่ี 

สภาพแวดล้อมหรือบรรยากาศ 
๓.๘๖ 

(มาก) 
๐.๘๑ ๒ 

ทําเล สถานท่ีตัง้ 
๓.๘๔ 

(มาก) 
๐.๘๖ ๓ 

การบริการรับสมคัรนกัศกึษา เชน่ วธีิการ ระยะเวลาในการรับ

สมคัรมีความเหมาะสม  

๓.๘๘ 

(มาก) 
๐.๗๑ ๑ 

วิธีการสอบคดัเลอืก 
๓.๘๓ 

(มาก) 
๐.๘๔ ๕ 

คา่ใช้จา่ยท่ีเก่ียวข้องกบัการสมคัรเรียน 
๓.๘๔ 

(มาก) 
๐.๗๕ ๔ 

 

จากตารางท่ี ๔.๔ กลยทุธ์ด้านชอ่งทางการจดัจําหนา่ยของบณัฑติวิทยาลยัจะพบวา่ 

อนัดบัท่ี ๑  คือการบริการรับสมคัรนกัศกึษา เชน่ วิธีการ ระยะเวลาในการรับสมคัรมีความ

เหมาะสม มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๓ .๘๘ รองลงมา อนัดบัท่ี ๒  สภาพแวดล้อมหรือบรรยากาศ มี

คา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๓.๘๖ และอนัดบัท่ี ๓ ทําเล สถานท่ีตัง้ มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๓.๘๔ 

ตาราง ๔.๕  กลยทุธ์ด้านการสง่เสริมการตลาดของบณัฑติวิทยาลยัของบณัฑติวิทยาลยั 

มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั ท่ีมีอิทธิพลตอ่การเลือกศกึษาในระดบับณัฑติศกึษา 

กลยุทธ์ด้านการส่งเสริมการตลาดของบัณฑิตวิทยาลัย   

มหาวิทยาลัยมหาจุฬาลงกรณราชวิทยาลัย 

คา่เฉลี่ย 

(แปลผล) 
S.D. ลาํดบัท่ี 

การโฆษณา 
๓.๔๙ 

(มาก) 
๐.๘๙ ๑ 

การประชาสมัพนัธ์ 
๓.๔๓ 

(มาก) 
๐.๘๗ ๒ 

การแนะแนว/คําแนะนําของบคุคลตา่งๆ 
๓.๓๓ 

(ปานกลาง) 
๐.๙๑ ๓ 

ตาราง ๔.๕ (ต่อ) 
กลยุทธ์ด้านการส่งเสริมการตลาดของบัณฑิตวิทยาลัย   คา่เฉลี่ย S.D. ลาํดบัท่ี 



๘๕ 
 

มหาวิทยาลัยมหาจุฬาลงกรณราชวิทยาลัย (แปลผล) 

ทนุการศกึษา 
๓.๒๐ 

(ปานกลาง) 
๐.๙๔ ๔ 

 

จากตารางท่ี ๔.๕ กลยทุธ์ด้านการสง่เสริมการตลาดของบณัฑติวิทยาลยัจะพบวา่ อนัดบั

ท่ี ๑ คือการโฆษณา  มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๓ .๔๙ รองลงมา อนัดบัท่ี ๒  การประชาสมัพนัธ์  มี

คา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๓.๔๓ และอนัดบัท่ี ๓ การแนะแนว/คําแนะนําของบคุคลตา่งๆ  มีคา่เฉล่ีย ( x

) เทา่กบั ๓.๓๓ 

 

ตาราง ๔.๖ ปัจจยัด้านนโยบายของบณัฑิตวิทยาลยัมหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั  ท่ี

มีอิทธิพลในการเลือกหลกัสตูรการศกึษาของ บณัฑิตวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราช

วิทยาลยั 

ปัจจยัด้านนโยบาย 
คา่เฉลี่ย 

(แปลผล) 
S.D. ลาํดบัท่ี 

สง่เสริมผู้ เรียนให้มีการศกึษาท่ีสงูขึน้ 
๔.๐๓ 

(มาก) 
๐.๗๖ ๑ 

อํานวยความสะดวกและให้ความรู้รวมทัง้ประสบการณ์ในการ

ทําวิจยั 

๓.๗๐ 

(มาก) 
๐.๗๘ ๕ 

เม่ือศกึษาจบแล้วคาดวา่ทา่นจะสามารถเป็นอาจารย์ 

นกัวิชาการและนกับริหารด้านพระพทุธศาสนาได้ 

๓.๙๘ 

(มาก) 
๐.๗๗ ๓ 

เม่ือศกึษาจบแล้วคาดวา่ทา่นจะสามารถเผยแผพ่ระพทุธศาสนา

ได้ทัง้ในประเทศและตา่งประเทศ 

๓.๙๔ 

(มาก) 
๐.๗๙ ๔ 

บณัฑิตวิทยาลยัเป็นศนูย์การศกึษาพระพทุธศาสนาระดบัชาติ

และนานาชาตไิด้ 

๔.๐๑ 

(มาก) 
๐.๘๒ ๒ 



๘๖ 
 
ตาราง ๔.๗ ปัจจยัด้านสภาพการจดัการศกึษาของบณัฑติวิทยาลยัมหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณ

ราชวิทยาลยั  ท่ีมีอิทธิพลในการเลือกหลกัสตูรการศกึษาของบณัฑติวิทยาลยัมหาวิทยาลยัมหา

จฬุาลงกรณราชวิทยาลยั 

ปัจจยัด้านสภาพการจดัการศกึษา 
คา่เฉลี่ย 

(แปลผล) 
S.D. ลาํดบัท่ี 

การบริหารมีความคลอ่งตวัสงู 
๓.๖๓ 

(มาก) 
๐.๙๐ ๕ 

หลกัสตูรตา่งๆ ได้รับการปรับปรุงให้ทนัสมยั 
๓.๖๗ 

(มาก) 
๐.๘๓ ๓ 

การวดัผลและประเมินผล มีความถกูต้องแมน่ยํา 
๓.๖๖ 

(มาก) 
๐.๘๓ ๔ 

คณาจารย์ทกุฝ่าย มีความคลอ่งตวัในการปฏิบตังิาน ๓.๘๑ 

(มาก) 
๐.๗๕ ๑ 

มีแผนการปฏิบตังิานท่ีเหมาะสม 
๓.๗๔ 

(มาก) 
๐.๗๗ ๒ 

ตาราง ๔.๘ รู้จกัและรับทราบข้อมลูตา่งๆของบณัฑิตวิทยาลยัมหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราช

วิทยาลยั  ท่ีมีอิทธิพลในการเลือกหลกัสตูรการศกึษาของบณัฑิตวิทยาลยัมหาวิทยาลยัมหาจฬุาลง

กรณราชวิทยาลยั 

รู้จกัและรับทราบข้อมลูตา่งๆ เก่ียวกบับณัฑติวิทยาลยั  

มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั  จากส่ือและ/หรือ 

สิ่งพิมพ์ตอ่ไปนี ้(ชอ่งทางการสรรหานกัศกึษา) 

คา่เฉลี่ย 

(แปลผล) 
S.D. ลาํดบัท่ี 

จากเอกสารของบณัฑิตวิทยาลยั  เช่น คูม่ือการศกึษา/แผน่พบั/แผน่ซีดี

แนะนําบณัฑิตวิทยาลยั  เป็นต้น 

๓.๕๘ 

(มาก) 
๐.๘๔ ๓ 

จากการโฆษณา/ประชาสมัพนัธ์ผา่นแผน่ป้ายโฆษณา 
๓.๕๘ 

(มาก) 
๐.๙๒ ๒ 

จากการโฆษณา/ประชาสมัพนัธ์ทางโทรทศัน์ 
๒.๙๘ 

(ปานกลาง) 
๑.๐๑ ๗ 

จากการโฆษณา/ประชาสมัพนัธ์ทางวทิย ุ
๒.๙๒ 

(ปานกลาง) 
๑.๐๕ ๙ 



๘๗ 
 
ตาราง ๔.๘(ตอ่) 

รู้จกัและรับทราบข้อมลูตา่งๆ เก่ียวกบับณัฑติวทิยาลยั  มหาวทิยาลยัมหา

จฬุาลงกรณราชวิทยาลยั  จากสือ่และ/หรือ สิง่พิมพ์ตอ่ไปนี ้(ชอ่งทางการสรร

หานกัศกึษา) 

คา่เฉลี่ย 

(แปลผล) 
S.D. ลาํดบัท่ี 

จากการโฆษณา/ประชาสมัพนัธ์ทางหนงัสอืพิมพ์ 
๒.๘๗ 

(ปานกลาง) 
๑.๐๗ ๑๐ 

จากการโฆษณา/ประชาสมัพนัธ์ในวารสารการศกึษา 
๓.๐๒ 

(ปานกลาง) 
๑.๐๒ ๕ 

จากการโฆษณา/ประชาสมัพนัธ์ทางวารสารหรือนิตยสารทัว่ไปอ่ืนๆ ๒.๙๔ 

(ปานกลาง) 

๑.๑๐ ๘ 

จากบอร์ดแนะแนวการศกึษาในสถาบนัการศกึษาเดิม ๒.๙๙ 

(ปานกลาง) 

๑.๐๒ ๖ 

จากจดหมายแนะนําบณัฑิตวิทยาลยั  ที่สง่ถึงตวันกัศกึษาโดยตรง ๒.๘๓ 

(ปานกลาง) 

๑.๒๒ ๑๑ 

จากเอกสารแนะแนวการศกึษาของหนว่ยงานตา่ง  ๆ ๒.๘๓ 

(ปานกลาง) 

๑.๑๓ ๑๒ 

จากระเบียบการคดัเลอืกบคุคลเข้าศกึษาในบณัฑิตวิทยาลยั  มหาวิทยาลยั

มหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั   

๓.๓๙ 

(ปานกลาง) 

๐.๙๕ ๔ 

จากอินเตอร์เน็ต (Internet) ๓.๗๘ 

(มาก) 

๐.๘๘ ๑ 

 

ตาราง ๔.๙  ปัจจยัด้านความต้องการของนกัศกึษาของ บณัฑิตวิทยาลยัมหาวิทยาลยัมหาจฬุาลง

กรณราชวิทยาลยั  ท่ีมีอิทธิพลในการเลือกหลกัสตูรการศกึษาของ บณัฑิตวิทยาลยั มหาวิทยาลยั

มหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั 

ปัจจยัด้านความต้องการของนกัศกึษา  
คา่เฉลี่ย 

(แปลผล) 
S.D. ลาํดบัท่ี 

มีหลกัสตูรและสาขาวิชา ตรงกบัความต้องการของนกัศกึษา ๓.๙๒ 

(มาก) 
๐.๘๘ ๕ 

การได้ศกึษากบับณัฑติวิทยาลยัทําให้ทา่นมีระดบัการศกึษาท่ีสงูขึน้ ๔.๑๘ 

(มาก) 
๐.๗๖ ๑ 

 



๘๘ 
 
ตาราง ๔.๙ (ตอ่) 

ปัจจยัด้านความต้องการของนกัศกึษา  
คา่เฉลี่ย 

(แปลผล) 
S.D. ลาํดบัท่ี 

ทา่นมีความรู้และประสบการณ์ในการทําวิจยัมากขึน้ ๔.๑๔ 

(มาก) 
๐.๗๑ ๒ 

ทา่นสามารถทําวิจยัและประยกุต์ใช้งานวิจยัเพ่ือแก้ปัญหาตา่งๆ ได้ ๔.๑๒ 

(มาก) 
๐.๖๘ ๓ 

ทา่นคาดหวงัวา่จะสามารถเผยแผพ่ระพทุธศาสนาได้ทัง้ในประเทศ

และตา่งประเทศ 

๓.๙๓ 

(มาก) 
๐.๙๒ ๔ 

 

ตาราง ๔.๑๐ปัจจยัความคดิเห็นของผู้ มีสว่นร่วมในการตดัสนิใจเลือกสถานศกึษากบับณัฑิต

วิทยาลยัมหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั   

ปัจจยัความคดิเห็นของผู้ มีสว่นร่วมในการตดัสินใจเลือก

สถานศกึษากบับณัฑิตวิทยาลยัมหาวิทยาลยั 

มหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั 

คา่เฉลี่ย 

(แปลผล) 
S.D. ลาํดบัท่ี 

จากบดิามารดา/ผู้ปกครอง/ญาตพ่ีิน้องแนะนํา 
๒.๑๘ 

(น้อย) 
๑.๓๒ ๖ 

จากครู/อาจารย์ของสถาบนัเดมิ 
๒.๖๑ 

(ปานกลาง) 
๑.๔๐ ๕ 

จากเพ่ือน/รุ่นพ่ี/ศษิย์เก่าของสถาบนัเดมิแนะนํา 
๓.๓๐ 

(ปานกลาง) 
๑.๒๘ ๑ 

จากอาจารย์ของบณัฑติวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณ

ราชวิทยาลยัไปแนะนําท่ีสถาบนัเดมิ 

๒.๘๓ 

(ปานกลาง) 
๑.๔๕ ๔ 

 

 

 

 



๘๙ 
 
ตาราง ๔.๑๐(ตอ่)     

ปัจจยัความคดิเห็นของผู้ มีสว่นร่วมในการตดัสินใจเลือก

สถานศกึษากบับณัฑิตวิทยาลยัมหาวิทยาลยั 

มหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั 

คา่เฉลี่ย 

(แปลผล) 
S.D. ลาํดบัท่ี 

จากศษิย์เก่าของบณัฑติวิทยาลยั  มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณ

ราชวิทยาลยัแนะนํา 

๓.๑๒ 

(ปานกลาง) 
๑.๓๕ ๒ 

จากผู้ นําชมุชน เชน่ ผู้ใหญ่บ้าน กํานนั หรือสมาชิก อบต. เป็นต้น ๑.๙๙ 

(น้อย) 
๑.๑๕ ๘ 

จากผู้ นําทางศาสนา  เชน่ พระภิกษุ เป็นต้น 
๒.๙๐ 

(ปานกลาง) 
๑.๓๕ ๓ 

จากนกัศกึษาในระดบับณัฑติศกึษาของสถาบนัการศกึษาอ่ืนท่ี

ไมใ่ช ่มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั 
๒.๕๗ 

(น้อย) 
๑.๓๐ ๗ 

 

ตาราง ๔.๑๑ข้อมลูตา่งๆ  เก่ียวกบับณัฑติวิทยาลยั  มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั 

จากนกัศกึษาในระดบับณัฑติศกึษาของสถาบนัการศกึษาอ่ืนท่ีไมใ่ชม่หาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณ

ราชวิทยาลยั 

ข้อมลูตา่งๆ  เก่ียวกบับณัฑติวิทยาลยั  มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลง

กรณราชวิทยาลยั  จากนกัศกึษาในระดบับณัฑติศกึษาของ

สถาบนัการศกึษาอ่ืนท่ีไมใ่ชม่หาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราช

วิทยาลยั 

คา่เฉลี่ย 

(แปลผล) 
S.D. ลาํดบัท่ี 

แนะนําให้ทา่นมาเรียนมหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั ๒.๘๕ 

(ปานกลาง) 
๑.๔๐ ๒ 

ไมเ่คยแนะนําให้ทา่นมาเรียนมหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราช

วิทยาลยั เพราะไมรู้่จกั 

๒.๘๗ 

(ปานกลาง) 
๑.๔๓ ๑ 

ไมแ่นะนําให้ทา่นมาเรียนมหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราช

วิทยาลยั เพราะเกรงวา่จะนําวฒุไิปใช้ไมไ่ด้ 
๒.๖๘ 

(ปานกลาง) 
๑.๓๗ ๓ 

ไมแ่นะนําให้ทา่นมาเรียนมหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราช

วิทยาลยั เพราะไมมี่สาขาท่ีนา่สนใจ 

๒.๕๕ 

(น้อย) 
๑.๓๘ ๔ 

 



๙๐ 
 
ตาราง ๔.๑๑ (ตอ่) 

ข้อมลูตา่งๆ  เก่ียวกบับณัฑติวิทยาลยั 

มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั 

จากนกัศกึษาในระดบับณัฑติศกึษาของสถาบนัการศกึษาอ่ืนท่ี

ไมใ่ชม่หาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั 

คา่เฉลี่ย 

(แปลผล) 
S.D. ลาํดบัท่ี 

ไมแ่นะนําให้ทา่นมาเรียนมหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราช

วิทยาลยั เพราะคดิวา่เป็นมหาวิทยาลยัสําหรับพระภิกษุเทา่นัน้  
๒.๕๒ 

(น้อย) 
๑.๓๙ ๕ 

 

ตาราง ๔.๑๒กลยทุธ์ด้านผลติภณัฑ์ของการตลาดยคุใหมท่ี่มีอิทธิพลในการเลือก  หลกัสตูรการศกึษา

ของบณัฑิตวิทยาลยัมหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั 

กลยทุธ์ด้านผลติภณัฑ์ของการตลาดยคุใหม ่
คา่เฉลี่ย 

(แปลผล) 
S.D. ลาํดบัท่ี 

หลกัสตูรและสาขาวิชาท่ีเปิดสอนมีความหลากหลาย 
๓.๗๗ 

(มาก) 
๐.๘๕ ๑ 

มีการบริหารการจดัการท่ีคํานงึถึงสิ่งแวดล้อม 
๓.๕๙ 

(มาก) 
๐.๘๒ ๒ 

การจดัการเรียนการสอนท่ีคํานงึถึงสิ่งแวดล้อม ๓.๕๙ 

(มาก) 
๐.๘๒ ๓ 

 

ตาราง ๔.๑๓ กลยทุธ์ด้านผลิตภณัฑ์ของการตลาดแนวพทุธท่ีมีอิทธิพลในการเลือก  หลกัสตูร

การศกึษาของบณัฑิตวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั 

กลยทุธ์ด้านผลิตภณัฑ์ของการตลาดแนวพทุธ 
คา่เฉลี่ย 

(แปลผล) 
S.D. ลาํดบัท่ี 

มีการจดัสมัมนาทางวิชาการท่ีมุง่สนัตสิขุระดบัโลก 
๔.๐๙ 

(มาก) 
๐.๘๕ ๒ 

 
 



๙๑ 
 
ตาราง ๔.๑๓ (ตอ่) 

กลยทุธ์ด้านผลิตภณัฑ์ของการตลาดแนวพทุธ 
คา่เฉลี่ย 

(แปลผล) 
S.D. ลาํดบัท่ี 

มีกิจกรรมท่ีมุง่สนัตภิาพระดบัโลก 
๔.๐๙ 

(มาก) 
๐.๗๓ ๓ 

ทา่นจะนําความรู้ไปทําประโยชน์ให้กบัชมุชนและสงัคม 
๔.๑๗ 

(มาก) 
๐.๗๒ ๑ 

ทา่นจะนําความรู้ไปทําประโยชน์ให้กบัประเทศและโลก 
๓.๙๗ 

(มาก) 
๐.๘๗ ๔ 

 

ตาราง ๔.๑๔ กลยทุธ์ด้านราคาของการตลาดยคุใหมท่ี่มีอิทธิพลในการเลือก  หลกัสตูรการศกึษา

ของบณัฑิตวิทยาลยัมหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั 

กลยทุธ์ด้านราคาของการตลาดยคุใหม่ 
คา่เฉลี่ย 

(แปลผล) 
S.D. ลาํดบัท่ี 

ท่านพึงพอใจกบัค่าลงทะเบียนท่ีตอ้งจ่าย 
๔.๑๑ 

(มาก) 
๐.๗๘ ๑ 

ค่าใชจ่้ายในการเรียนไม่ทาํใหท่้านเดือดร้อน 
๔.๑๐ 

(มาก) 
๐.๘๐ ๒ 

 

ตาราง ๔.๑๕ กลยทุธ์ด้านราคาของการตลาดแนวพทุธท่ีมีอิทธิพลในการเลือก  หลกัสตูรการศกึษา

ของบณัฑิตวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั 

กลยทุธ์ด้านราคาของการตลาดแนวพทุธ 
คา่เฉลี่ย 

(แปลผล) 
S.D. ลาํดบัท่ี 

ทา่นเคยให้การสนบัสนนุกิกรรมของบณัฑิตวิทยาลยั ๔.๑๐ 

(มาก) 
๐.๙๒ ๑ 

ทา่นยินดีท่ีได้บริจากให้บณัฑิตวิทยาลยั ๔.๐๖ 

(มาก) 
๐.๘๒ ๒ 

 



๙๒ 
 
ตาราง ๔.๑๕(ตอ่) 

กลยทุธ์ด้านราคาของการตลาดแนวพทุธ 
คา่เฉลี่ย 

(แปลผล) 
S.D. ลาํดบัท่ี 

ทา่นเป็นสว่นหนึง่ของกองทนุพฒันาบณัฑิตวิทยาลยั 
๓.๗๓ 

(มาก) 
๑.๑๖ ๕ 

ทา่นเคยบริจาคเพ่ือสาธารณกศุลตา่งๆ ในระหวา่งเรียน 
๓.๙๐ 

(มาก) 
๐.๘๐ ๔ 

ทา่นเคยบําเพ็ญสาธารณกศุลตา่งๆ ในระหวา่งเรียน 
๔.๐๒ 

(มาก) 
๐.๘๖ ๓ 

 

ตาราง ๔.๑๖ กลยทุธ์ด้านชอ่งทางการจดัจําหนา่ยของการตลาดยคุใหม่ ท่ีมีอิทธิพลในการเลือก  

หลกัสตูรการศกึษาของบณัฑิตวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั 

กลยทุธ์ด้านชอ่งทางการจดัจําหนา่ยของการตลาดยคุใหม่  
คา่เฉลี่ย 

(แปลผล) 
S.D. ลาํดบัท่ี 

บณัฑิตวิทยาลยัมีวิธีการในการส่ือสารท่ีหลากหลาย ๓.๖๒ 

(มาก) 
๐.๙๓ ๒ 

ทา่นตดิตอ่กบับณัฑติวิทยาลยั ทาง E-mail ๓.๑๔ 

(มาก) 
๑.๓๗ ๓ 

ทา่นตดิตอ่กบับณัฑิตวิทยาลยั ผา่นทางส่ืออ่ืนๆ ๓.๖๕ 

(มาก) 
๑.๑๗ ๑ 

 

ตาราง ๔.๑๗ กลยทุธ์ด้านชอ่งทางการจดัจําหนา่ยของตลาดแนวพทุธท่ีมีอิทธิพลในการเลือก  หลกัสตูร

การศกึษาของบณัฑิตวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั 

กลยทุธ์ด้านชอ่งทางการจดัจําหนา่ยของตลาดแนวพทุธ 
คา่เฉลี่ย 

(แปลผล) 
S.D. ลาํดบัท่ี 

ทา่นได้รับการตดิตอ่ส่ือสารจากบณัฑติวิทยาลยั เสมอๆ ๓.๕๖ 

(มาก) 
๑.๑๔ ๓ 

 



๙๓ 
 
ตาราง ๔.๑๗ (ตอ่) 

กลยทุธ์ด้านชอ่งทางการจดัจําหนา่ยของตลาดแนวพทุธ 
คา่เฉลี่ย 

(แปลผล) 
S.D. ลาํดบัท่ี 

ทา่นได้รับความสะดวกการตดิตอ่กบับณัฑติวิทยาลยั ๓.๖๖ 

(มาก) 
๐.๙๖ ๑ 

ทา่นใช้วิธีท่ีประหยดัในการตดิตอ่กบับณัฑิตวิทยาลยั ๓.๖๖ 

(มาก) 
๐.๙๓ ๒ 

 

ตาราง ๔.๑๘ กลยทุธ์ด้านการสง่เสริมการตลาดของการตลาดยคุใหมท่ี่มีอิทธิพลในการเลือก  หลกัสตูร

การศกึษาของบณัฑิตวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั 

กลยทุธ์ด้านการสง่เสริมการตลาดของการตลาดยคุใหม่ 
คา่เฉลี่ย 

(แปลผล) 
S.D. ลาํดบัท่ี 

ทา่นได้รับขา่วสารของบณัฑติวิทยาลยัจากเวปไซต์ ๓.๘๔ 

(มาก) 
๑.๐๖ ๑ 

ทา่นได้รับขา่วสารของบณัฑติวิทยาลยัจากส่ืออ่ืนๆ ๓.๕๗ 

(มาก) 
๐.๙๖ ๒ 

 

ตาราง ๔.๑๙ กลยทุธ์ด้านชอ่งทางการจดัจําหนา่ยของตลาดแนวพทุธท่ีมีอิทธิพลในการเลือก  

หลกัสตูรการศกึษาของบณัฑิตวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั 

กลยทุธ์ด้านชอ่งทางการจดัจําหนา่ยของตลาดแนวพทุธ 
คา่เฉลี่ย 

(แปลผล) 
S.D. ลาํดบัท่ี 

บณัฑติวิทยาลยัเคยสง่จดหมายโดยตรงถึงทา่น ๓.๒๔ 

(ปานกลาง) 
๑.๓๔ ๓ 

ทา่นได้รับคําแนะนําจากบคุลากรของบณัฑติวิทยาลยั ๓.๖๗ 

(มาก) 
๑.๑๐ ๒ 

บณัฑติวิทยาลยัมีบรรยากาศความเป็นวิชาการมาก 
๓.๗๓ 

(มาก) 
๐.๙๐ ๑ 



๙๔ 
 
  จากตารางท่ี ๔ .๖-๔.๑๙แสดงจํานวน ร้อยละ คา่เฉล่ีย ( x ) สว่นเบ่ียงเบนมาตรฐาน 

(S.D.) จํานวนข้อมลูตวัอยา่ง (n) และอนัดบั (rank) ของกลุม่ตวัอยา่งพบวา่ 

จากตารางท่ี ๔.๖ปัจจยัด้านนโยบายพบวา่ อนัดบัท่ี ๑ คือสง่เสริมผู้ เรียนให้มีการศกึาท่ีสงูขึน้ 

มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๔ .๐๓ รองลงมา อนัดบัท่ี ๒  บณัฑติวิทยาลยัเป็นศนูย์การศกึษา

พระพทุธศาสนาระดบัชาตแิละนานาชาตไิด้ มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๔.๐๑ และอนัดบัท่ี ๓ เม่ือศกึษา

จบแล้วคาดวา่ทา่นจะสามารถเผยแผพ่ระพทุธศาสนาได้ทัง้ในประเทศและตา่งประเทศ มีคา่เฉล่ีย ( x ) 

เทา่กบั ๓.๙๘ 

จากตารางท่ี ๔.๗ ปัจจยัด้านสภาพการจดัการศกึษาพบวา่ อนัดบัท่ี ๑ คือคณาจารย์ทกุฝ่าย 

มีความคลอ่งตวัในการปฏิบตังิาน มีคา่เฉล่ีย  ( x ) เทา่กบั ๓.๘๑ รองลงมา อนัดบัท่ี ๒  มีแผนการ

ปฏิบตังิานท่ีเหมาะสมมีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๓.๗๔ และอนัดบัท่ี ๓ หลกัสตูรตา่งๆ ได้รับการปรับปรุง

ให้ทนัสมยั มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๓.๖๗ 

จากตารางท่ี ๔ .๘ ปัจจยัการรู้จกัและรับทราบข้อมลูตา่งๆ เก่ียวกบับณัฑติวิทยาลยั  

มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั  จากส่ือและ/หรือ สิ่งพิมพ์ตอ่ไปนี ้(ชอ่งทางการสรรหา

นกัศกึษา)พบวา่ อนัดบัท่ี ๑ คือจากอินเตอร์เนต็ (Internet) มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๓ .๗๘ รองลงมา 

อนัดบัท่ี ๒  จากการโฆษณา/ประชาสมัพนัธ์ผา่นแผน่ป้ายโฆษณามีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๓ .๕๘ 

และอนัดบัท่ี ๓  จากเอกสารของบณัฑติวิทยาลยั  เชน่ คูมื่อการศกึษา/แผน่พบั/แผน่ซีดีแนะนํา

บณัฑิตวิทยาลยั  เป็นต้น มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๓.๕๘ 

จากตารางท่ี ๔.๙ปัจจยัด้านความต้องการของนกัศกึษาพบวา่ อนัดบัท่ี ๑ คือการได้ศกึษากบั

บณัฑติวิทยาลยัทําให้ทา่นมีระดบัการศกึษาท่ีสงูขึน้คณาจารย์ทกุฝ่าย มีความคลอ่งตวัในการ

ปฏิบตังิาน มีคา่เฉลี่ย ( x ) เทา่กบั ๔.๑๘ รองลงมา อนัดบัท่ี ๒ ทา่นมีความรู้และประสบการณ์ในการทํา

วิจยัมากขึน้มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๔.๑๔ และอนัดบัท่ี ๓ ทา่นสามารถทําวิจยัและประยกุต์ใช้งานวิจยั

เพ่ือแก้ปัญหาตา่งๆได้ มีคา่เฉล่ีย( x ) เทา่กบั ๔.๑๒ 

จากตารางท่ี ๔ .๑๐ปัจจยัความคดิเห็นของผู้ มีสว่นร่วมในการตดัสนิใจเลือกสถานศกึษา 

กบับณัฑติวิทยาลยั มหาวิทยาลยั มหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยัพบวา่ อนัดบัท่ี ๑  คือจากเพ่ือน/รุ่น

พ่ี/ศษิย์เก่าของสถาบนัเดมิแนะนํา มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๓ .๓๐ รองลงมา อนัดบัท่ี ๒  จากศษิย์

เก่าของบณัฑติวิทยาลยั  มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยัแนะนํามีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั 

๓.๑๒ และอนัดบัท่ี ๓ จากผู้ นําทางศาสนา  เชน่ พระภิกษุ เป็นต้น มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๒.๙๐ 

จากตารางท่ี ๔ .๑๑ข้อมลูตา่งๆ  เก่ียวกบับณัฑติวิทยาลยั  มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณ

ราชวิทยาลยั  จากนกัศกึษาในระดบับณัฑติศกึษาของสถาบนัการศกึษาอ่ืนท่ีไมใ่ชม่หาวิทยาลยั

มหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยัพบวา่ อนัดบัท่ี ๑ คือไมเ่คยแนะนําให้ทา่นมาเรียนมหาวิทยาลยัมหา



๙๕ 
 
จฬุาลงกรณราชวิทยาลยั เพราะไมรู้่จกั มีคา่เฉล่ีย( x ) เทา่กบั ๒ .๘๗ รองลงมา อนัดบัท่ี ๒  แนะนํา

ให้ทา่นมาเรียนมหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยัมีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๒ .๘๕ และ

อนัดบัท่ี ๓ ไมแ่นะนําให้ทา่นมาเรียนมหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั เพราะเกรงวา่จะ

นําวฒุิไปใช้ไมไ่ด้ มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๒.๖๘ 

จากตารางท่ี ๔ .๑๒ ปัจจยักลยทุธ์ด้านผลิตภณัฑ์ของการตลาดยคุใหมพ่บวา่ อนัดบัท่ี ๑  

คือหลกัสตูรและสาขาวิชาท่ีเปิดสอนมีความหลากหลาย มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๓ .๗๗ รองลงมา 

อนัดบัท่ี ๒ มีการบริหารการจดัการท่ีคํานงึถึงสิง่แวดล้อมมีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๓ .๕๙ และอนัดบั

ท่ี ๓ การจดัการเรียนการสอนท่ีคํานงึถึงสิง่แวดล้อม มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๓.๕๙ 

จากตารางท่ี ๔.๑๓ ปัจจยักลยทุธ์ด้านผลิตภณัฑ์ของการตลาดแนวพทุธพบวา่ อนัดบัท่ี ๑  คือทา่น

จะนําความรู้ไปทําประโยชน์ให้กบัชมุชนและสงัคม มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๔ .๑๗ รองลงมา อนัดบั

ท่ี ๒ มีการจดัสมัมนาทางวิชาการท่ีมุง่สนัตสิขุระดบัโลกมีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๔ .๐๙ และอนัดบัท่ี ๓  

มีกิจกรรมท่ีมุง่สนัตภิาพระดบัโลก มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๔.๐๙ 

จากตารางท่ี ๔ .๑๔ ปัจจยักลยทุธ์ด้านราคาของการตลาดยคุใหมพ่บวา่ อนัดบัท่ี ๑  คือ

ความพงึพอใจกบัคา่ลงทะเบียนท่ีต้องจา่ย มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๔ .๑๑และอนัดบัท่ี ๒  คา่ใช้จา่ย

ในการเรียนไมทํ่าให้ทา่นเดือดร้อนมีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๔.๑๐ 

จากตารางท่ี ๔ .๑๕ ปัจจยักลยทุธ์ด้านราคาของการตลาดแนวพทุธพบวา่ อนัดบัท่ี ๑  คือ

ทา่นเคยให้การสนบัสนนุกิกรรมของบณัฑิตวิทยาลยั มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๔ .๑๐ รองลงมา 

อนัดบัท่ี ๒ ทา่นยินดีท่ีได้บริจากให้บณัฑิตวิทยาลยั มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๔ .๐๖ และอนัดบัท่ี ๓  

ทา่นเคยบําเพ็ญสาธารณกศุลตา่งๆ ในระหวา่งเรียน มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๔.๐๒ 

จากตารางท่ี ๔.๑๖ ปัจจยักลยทุธ์ด้านชอ่งทางการจดัจําหนา่ยของการตลาดยคุใหมพ่บวา่ 

อนัดบัท่ี ๑  คือตดิตอ่กบับณัฑิตวิทยาลยั ผา่นทางส่ืออ่ืนๆ มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๓ .๖๕ รองลงมา 

อนัดบัท่ี ๒ บณัฑติวิทยาลยัมีวิธีการในการส่ือสารท่ีหลากหลายมีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๓ .๖๒ และ

อนัดบัท่ี ๓ ตดิตอ่กบับณัฑติวิทยาลยั ทาง E-mail มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๓.๑๔ 

จากตารางท่ี ๔ .๑๗ ปัจจยักลยทุธ์ด้านชอ่งทางการจดัจําหนา่ยของตลาดแนวพทุธพบวา่ อนัดบัท่ี 

๑ คือได้รับความสะดวกการตดิตอ่กบับณัฑติวิทยาลยั มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๓ .๖๖ รองลงมา 

อนัดบัท่ี ๒  ใช้วิธีท่ีประหยดัในการตดิตอ่กบับณัฑิตวิทยาลยั มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๓ .๖๖ และ

อนัดบัท่ี ๓ ได้รับการตดิตอ่ส่ือสารจากบณัฑติวิทยาลยั เสมอๆ มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๓.๕๖ 

จากตารางท่ี ๔ .๑๘ ปัจจยักลยทุธ์ด้านการสง่เสริมการตลาดของการตลาดยคุใหมพ่บวา่ 

อนัดบัท่ี ๑  คือได้รับขา่วสารของบณัฑติวิทยาลยัจากเวปไซต์ มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๓ .๘๔และ

อนัดบัท่ี ๒ ได้รับขา่วสารของบณัฑติวิทยาลยัจากส่ืออ่ืนมีๆคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๓.๕๗ 



๙๖ 
 

จากตารางท่ี ๔ .๑๙ ปัจจยักลยทุธ์ด้านชอ่งทางการจดัจําหนา่ยของตลาดแนวพทุธพบวา่ 

อนัดบัท่ี ๑  คือบณัฑติวิทยาลยัมีบรรยากาศความเป็นวิชาการมาก มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั ๓ .๗๓ 

รองลงมา อนัดบัท่ี ๒  ได้รับคําแนะนําจากบคุคลากรของบณัฑติวิทยาลยัมีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั 

๓.๖๗ และอนัดบัท่ี ๓  บณัฑติวิทยาลยัเคยสง่จดหมายโดยตรงถึงทา่น มีคา่เฉล่ีย ( x ) เทา่กบั 

๓.๒๔ 

 

๔.๓  ผลการวิเคราะห์การถดถอยพหุคูณของตัวแปรอิสระ กับกลยุทธ์การตลาดของ

บัณฑติวทิยาลัย มหาวทิยาลัยมหาจุฬาลงกรณราชวทิยาลัย ท่ีมีอทิธิพลต่อการเลือก

ศึกษาในระดับบัณฑติศึกษา 

 

ตาราง๔.๒๐ ผลการวิเคราะห์การถดถอยพหคุณูของตวัแปรอิสระ กบั กลยทุธ์ด้านผลิตภณัฑ์ของ

บณัฑติวิทยาลยั  มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั 

ตวัแปรอิสระ 

คา่สมัประสิทธ์ิ

ถดถอยไมป่รับ

มาตรฐาน (b) 

คา่สมัประสิทธ์ิ

ถดถอยปรับ

มาตรฐาน (β) 

t Sig. 

เพศ ๐.๓๔๐ ๐.๒๔๘ ๔.๒๗๐ ๐.๐๐๐* 

สถานภาพ -๐.๐๔๘ -๐.๐๙๗ -๑.๓๘๙ ๐.๑๖๖ 

อาย ุ ๐.๐๖๘ ๐.๐๙๘ ๑.๔๙๘ ๐.๑๓๕ 

ประสบการณ์ในการทํางาน -๐.๐๐๓ -๐.๐๐๖ -๐.๐๘๘ ๐.๙๓๐ 

หลกัสตูรท่ีกําลงัศกึษาในปัจจบุนั ๐.๒๕๔ ๐.๒๓๓ ๓.๗๕๔ ๐.๐๐๐* 

กําลงัศกึษาในชัน้ปีท่ี -๐.๐๔๙ -๐.๐๗๑ -๑.๒๑๐ ๐.๒๒๘ 

สาขาวิชาท่ีกําลงัศกึษาในปัจจบุนั  -๐.๐๓๙ -๐.๐๗๖ -๑.๕๑๖ ๐.๑๓๑ 

สถานภาพเป็นนกัศกึษา ๐.๐๘๐ ๐.๐๕๔ ๐.๙๐๗ ๐.๓๖๕ 

ระดบัการศกึษาสงูสดุก่อนเข้าศกึษาใน

บณัฑิตวิทยาลยั 
-๐.๑๒๘ -๐.๒๐๙ -๓.๒๗๔ ๐.๐๐๑* 

คะแนนเฉล่ียสะสมท่ีสําเร็จการศกึษา -๐.๐๔๙ -๐.๐๖๘ -๑.๑๖๖ ๐.๒๔๕ 

แหลง่เงินทนุท่ีใช้เพ่ือการศกึษาในปัจจบุนั -๐.๐๗๔ -๐.๒๑๖ -๓.๓๙๘ ๐.๐๐๑* 

อาชีพของบดิา -๐.๑๔๕ -๐.๒๘๕ -๔.๐๑๓ ๐.๐๐๐* 

อาชีพของมารดา ๐.๑๑๐ ๐.๑๘๕ ๒.๑๐๐ ๐.๐๓๗ 

อาชีพของผู้ปกครอง ๐.๐๙๒ ๐.๑๙๐ ๒.๗๘๗ ๐.๐๐๖* 



๙๗ 
 

รายได้โดยประมาณตอ่เดือนของบดิา -๐.๐๙๖ -๐.๑๔๓ -๒.๓๗๕ ๐.๐๑๘* 

รายได้โดยประมาณตอ่เดือนของมารดา ๐.๐๒๘ ๐.๐๔๑ ๐.๖๘๐ ๐.๔๙๗ 

รายได้โดยประมาณตอ่เดือนของผู้ปกครอง  -๐.๐๐๗ -๐.๐๑๕ -๐.๒๖๒ ๐.๗๙๔ 

ระดบัการศกึษาสงูสดุของบดิา -๐.๐๕๑ -๐.๑๒๑ -๑.๖๘๖ ๐.๐๙๓ 

ระดบัการศกึษาสงูสดุของมารดา ๐.๐๗๙ ๐.๑๔๖ ๑.๙๔๖ ๐.๐๕๓ 

ระดบัการศกึษาสงูสดุของผู้ปกครอง -๐.๐๑๗ -๐.๐๕๒ -๐.๙๙๔ ๐.๓๒๑ 

เลือกเข้าศกึษาในบณัฑติวิทยาลยัเป็นอนัดบั

แรก 
-๐.๐๙๕ -๐.๐๓๔ -๐.๕๘๘ ๐.๕๕๗ 

จํานวนสถาบนัอดุมศกึษาบณัฑติวิทยาลยัท่ี

ได้สมคัรไว้ทัง้หมดก่อนการตดัสินใจเข้า

ศกึษาในบณัฑติวิทยาลยั 

๐.๑๓๒ ๐.๐๙๓ ๑.๗๘๒ ๐.๐๗๖ 

ระดบัความพอใจโดยรวมตอ่บณัฑติวิทยาลยั  ๐.๓๙๙ ๐.๔๘๖ ๙.๓๐๘ ๐.๐๐๐* 

 *P = <๐.๐๕, R² =

ตวัแปรอิสระ 

๐.๔๗๖ 

จากตาราง ๔.๒๐ผลการวิเคราะห์ข้อมลู พบวา่ มีตวัแปรอิสระท่ีทําให้ตวัแปรตาม

ตอบสนองมี๘ ตวัแปร ได้แก่ เพศ หลกัสตูรท่ีกําลงัศกึษาในปัจจบุนัระดบัการศกึษาสงูสดุก่อนเข้า

ศกึษาในบณัฑิตวิทยาลยั แหลง่เงินทนุท่ีใช้เพ่ือการศกึษาในปัจจบุนั อาชีพของบดิา อาชีพของ

ผู้ปกครอง รายได้โดยประมาณตอ่เดือนของบดิา และระดบัความพอใจโดยรวมตอ่บณัฑติวิทยาลยั  

พจิารณาคา่สมัประสทิธ์ิปัจจยัด้าน เพศหลกัสตูรท่ีกําลงัศกึษาในปัจจบุนัอาชีพของผู้ปกครอง  และ

ระดบัความพอใจโดยรวมตอ่บณัฑติวิทยาลยั ได้คา่เป็นบวก หมายความวา่ ปัจจยัดงักลา่วมี

ความสมัพนัธ์กบักลยทุธ์ด้านผลติภณัฑ์ของบณัฑติวิทยาลยั  มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราช

วิทยาลยั ในทิศทางเดียวกนัสว่นปัจจยั ระดบัการศกึษาสงูสดุก่อนเข้าศกึษาในบณัฑติวิทยาลยั 

แหลง่เงินทนุท่ีใช้เพ่ือการศกึษาในปัจจบุนั อาชีพของบดิา และรายได้โดยประมาณตอ่เดือนของ

บดิาได้คา่เป็นลบ หมายความวา่ ปัจจยัดงักลา่วมีความสมัพนัธ์กบักลยทุธ์ด้านผลติภณัฑ์ของ

บณัฑติวิทยาลยั  มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยัในทศิทางตรงกนัข้ามร้อยละ ๔๗.๖ 

 

ตาราง ๔.๒๑ ผลการวิเคราะห์การถดถอยพหคุณูของตวัแปรอิสระ กบั กลยทุธ์ด้านราคาของ

บณัฑติวิทยาลยั  มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั 

คา่สมัประสิทธ์ิ

ถดถอยไมป่รับ

คา่สมัประสิทธ์ิ

ถดถอยปรับ
t Sig. 



๙๘ 
 

มาตรฐาน (b) มาตรฐาน (β) 

เพศ ๐.๓๒๘ ๐.๒๒๗ ๓.๖๒๕ ๐.๐๐๐* 

สถานภาพ -๐.๐๗๑ -๐.๑๓๙ -๑.๘๓๑ ๐.๐๖๘ 

อาย ุ ๐.๐๐๖ ๐.๐๐๘ ๐.๑๑๖ ๐.๙๐๘ 

ประสบการณ์ในการทํางาน -๐.๑๑๑ -๐.๑๙๑ -๒.๔๙๑ ๐.๐๑๓* 

หลกัสตูรท่ีกําลงัศกึษาในปัจจบุนั ๐.๐๒๒ ๐.๐๑๙ ๐.๒๘๒ ๐.๗๗๘ 

กําลงัศกึษาในชัน้ปีท่ี ๐.๐๒๓ ๐.๐๓๑ ๐.๔๙๐ ๐.๖๒๔ 

สาขาวิชาท่ีกําลงัศกึษาในปัจจบุนั  -๐.๑๒๗ -๐.๒๓๖ -๔.๓๖๙ ๐.๐๐๐* 

สถานภาพเป็นนกัศกึษา ๐.๐๒๐ ๐.๐๑๓ ๐.๒๐๑ ๐.๘๔๑ 

ระดบัการศกึษาสงูสดุก่อนเข้าศกึษาใน

บณัฑิตวิทยาลยั 
-๐.๑๓๑ -๐.๒๐๔ -๒.๙๔๒ ๐.๐๐๔* 

คะแนนเฉล่ียสะสมท่ีสําเร็จการศกึษา -๐.๑๐๙ -๐.๑๔๔ -๒.๒๘๑ ๐.๐๒๓* 

แหลง่เงินทนุท่ีใช้เพ่ือการศกึษาในปัจจบุนั ๐.๐๐๘ ๐.๐๒๑ ๐.๓๐๘ ๐.๗๕๘ 

อาชีพของบดิา ๐.๐๕๔ ๐.๑๐๒ ๑.๓๒๙ ๐.๑๘๕ 

อาชีพของมารดา -๐.๑๓๒ -๐.๒๑๒ -๒.๒๒๐ ๐.๐๒๗* 

อาชีพของผู้ปกครอง ๐.๐๑๙ ๐.๐๓๗ ๐.๔๙๙ ๐.๖๑๘ 

รายได้โดยประมาณตอ่เดือนของบดิา -๐.๐๕๔ -๐.๐๗๗ -๑.๑๗๕ ๐.๒๔๑ 

รายได้โดยประมาณตอ่เดือนของมารดา ๐.๐๑๐ ๐.๐๑๔ ๐.๒๒๑ ๐.๘๒๕ 

รายได้โดยประมาณตอ่เดือนของผู้ปกครอง  ๐.๐๔๘ ๐.๐๙๔ ๑.๕๒๒ ๐.๑๒๙ 

ระดบัการศกึษาสงูสดุของบดิา -๐.๐๑๒ -๐.๐๒๗ -๐.๓๔๓ ๐.๗๓๒ 

ระดบัการศกึษาสงูสดุของมารดา ๐.๐๑๖ ๐.๐๒๘ ๐.๓๔๕ ๐.๗๓๐ 

ระดบัการศกึษาสงูสดุของผู้ปกครอง ๐.๐๗๙ ๐.๒๒๒ ๓.๙๔๒ ๐.๐๐๐* 

เลือกเข้าศกึษาในบณัฑติวิทยาลยัเป็นอนัดบั

แรก 
-๐.๐๕๘ -๐.๐๒๐ -๐.๓๑๖ ๐.๗๕๒ 

จํานวนสถาบนัอดุมศกึษาบณัฑติวิทยาลยัท่ี

ได้สมคัรไว้ทัง้หมดก่อนการตดัสินใจเข้า

ศกึษาในบณัฑติวิทยาลยั 

๐.๒๗๘ ๐.๑๘๗ ๓.๓๑๗ ๐.๐๐๑* 

ระดบัความพอใจโดยรวมตอ่บณัฑติวิทยาลยั  ๐.๑๙๗ ๐.๒๒๘ ๔.๐๓๘ ๐.๐๐๐* 

 *P = <๐.๐๕,  R² =๐.๓๘๗ 



๙๙ 
 

จากตาราง ๔.๒๑ผลการวิเคราะห์ข้อมลู พบวา่ มีตวัแปรอิสระท่ีทําให้ตวัแปรตาม

ตอบสนองมี๙ ตวัแปร ได้แก่ เพศประสบการณ์ในการทํางานสาขาวิชาท่ีกําลงัศกึษาในปัจจบุนั

ระดบัการศกึษาสงูสดุก่อนเข้าศกึษาในบณัฑติวิทยาลยัคะแนนเฉล่ียสะสมท่ีสําเร็จการศกึษาอาชีพ

ของมารดาระดบัการศกึษาสงูสดุของผู้ปกครองจํานวนสถาบนัอดุมศกึษาบณัฑติวิทยาลยัท่ีได้

สมคัรไว้ทัง้หมดก่อนการตดัสินใจเข้าศกึษาในบณัฑิตวิทยาลยัและระดบัความพอใจโดยรวมตอ่

บณัฑิตวิทยาลยั พจิารณาคา่สมัประสทิธ์ิปัจจยัด้าน เพศ ระดบัการศกึษาสงูสดุของผู้ปกครอง

จํานวนสถาบนัอดุมศกึษาบณัฑติวิทยาลยัท่ีได้สมคัรไว้ทัง้หมดก่อนการตดัสนิใจเข้าศกึษาใน

บณัฑิตวิทยาลยั และระดบัความพอใจโดยรวมตอ่บณัฑติวิทยาลยั ได้คา่เป็นบวก หมายความวา่ 

ปัจจยัดงักลา่วมีความสมัพนัธ์กบักลยทุธ์ด้านราคาของบณัฑติวิทยาลยั  มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลง

กรณราชวิทยาลยัในทิศทางเดียวกนัสว่นปัจจยั ประสบการณ์ในการทํางานสาขาวิชาท่ีกําลงัศกึษา

ในปัจจบุนัระดบัการศกึษาสงูสดุก่อนเข้าศกึษาในบณัฑิตวิทยาลยัคะแนนเฉล่ียสะสมท่ีสําเร็จ

การศกึษาและอาชีพของมารดา ได้คา่เป็นลบ หมายความวา่ ปัจจยัดงักลา่วมีความสมัพนัธ์กบักล

ยทุธ์ด้านราคาของบณัฑิตวิทยาลยั  มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยัในทิศทางตรงกนั

ข้าม ร้อยละ ๓๘.๗ 

 

ตาราง ๔.๒๒ ผลการวิเคราะห์การถดถอยพหคุณูของตวัแปรอิสระ กบั กลยทุธ์ด้านชอ่งทางการจดั

จําหนา่ยของบณัฑติวิทยาลยั  มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั 

ตวัแปรอิสระ 

คา่สมัประสิทธ์ิ

ถดถอยไมป่รับ

มาตรฐาน (b) 

คา่สมัประสิทธ์ิ

ถดถอยปรับ

มาตรฐาน (β) 

t Sig. 

เพศ ๐.๒๔๐ ๐.๑๗๖ ๒.๖๓๗ ๐.๐๐๙* 

สถานภาพ -๐.๐๔๐ -๐.๐๘๓ -๑.๐๒๙ ๐.๓๐๔ 

อาย ุ -๐.๐๙๗ -๐.๑๔๐ -๑.๘๕๓ ๐.๐๖๕ 

ประสบการณ์ในการทํางาน ๐.๐๗๔ ๐.๑๓๖ ๑.๖๖๔ ๐.๐๙๗ 

หลกัสตูรท่ีกําลงัศกึษาในปัจจบุนั ๐.๒๖๒ ๐.๒๔๒ ๓.๓๘๔ ๐.๐๐๑* 

กําลงัศกึษาในชัน้ปีท่ี -๐.๐๒๒ -๐.๐๓๒ -๐.๔๗๑ ๐.๖๓๘ 

สาขาวิชาท่ีกําลงัศกึษาในปัจจบุนั  -๐.๐๖๕ -๐.๑๒๘ -๒.๒๑๙ ๐.๐๒๗* 

สถานภาพเป็นนกัศกึษา -๐.๑๐๕ -๐.๐๗๑ -๑.๐๔๔ ๐.๒๙๗ 

ระดบัการศกึษาสงูสดุก่อนเข้าศกึษาใน -๐.๐๓๓ -๐.๐๕๕ -๐.๗๔๓ ๐.๔๕๘ 



๑๐๐ 
 

บณัฑิตวิทยาลยั 

คะแนนเฉล่ียสะสมท่ีสําเร็จการศกึษา -๐.๐๙๗ -๐.๑๓๕ -๒.๐๑๖ ๐.๐๔๕* 

แหลง่เงินทนุท่ีใช้เพ่ือการศกึษาในปัจจบุนั -๐.๐๓๙ -๐.๑๑๖ -๑.๕๘๐ ๐.๑๑๕ 

อาชีพของบดิา -๐.๐๘๘ -๐.๑๗๕ -๒.๑๔๔ ๐.๐๓๓* 

อาชีพของมารดา -๐.๐๓๔ -๐.๐๕๘ -๐.๕๖๗ ๐.๕๗๑ 

อาชีพของผู้ปกครอง ๐.๐๙๘ ๐.๒๐๔ ๒.๕๙๙ ๐.๐๑๐* 

รายได้โดยประมาณตอ่เดือนของบดิา -๐.๐๒๘ -๐.๐๔๒ -๐.๖๐๖ ๐.๕๔๕ 

รายได้โดยประมาณตอ่เดือนของมารดา -๐.๐๔๘ -๐.๐๖๙ -๑.๐๐๖ ๐.๓๑๕ 

รายได้โดยประมาณตอ่เดือนของผู้ปกครอง  -๐.๐๓๙ -๐.๐๘๐ -๑.๒๑๕ ๐.๒๒๕ 

ระดบัการศกึษาสงูสดุของบดิา -๐.๐๐๖ -๐.๐๑๔ -๐.๑๗๒ ๐.๘๖๓ 

ระดบัการศกึษาสงูสดุของมารดา ๐.๐๐๘ ๐.๐๑๕ ๐.๑๗๕ ๐.๘๖๑ 

ระดบัการศกึษาสงูสดุของผู้ปกครอง ๐.๐๐๔ ๐.๐๑๓ ๐.๒๑๙ ๐.๘๒๗ 

เลือกเข้าศกึษาในบณัฑติวิทยาลยัเป็นอนัดบั

แรก 
-๐.๓๖๔ -๐.๑๓๒ -๑.๙๖๔ ๐.๐๕๑ 

จํานวนสถาบนัอดุมศกึษาบณัฑติวิทยาลยัท่ี

ได้สมคัรไว้ทัง้หมดก่อนการตดัสินใจเข้า

ศกึษาในบณัฑติวิทยาลยั 

๐.๑๓๗ ๐.๐๙๗ ๑.๖๒๒ ๐.๑๐๖ 

ระดบัความพอใจโดยรวมตอ่บณัฑติวิทยาลยั  ๐.๒๓๖ ๐.๒๙๐ ๔.๘๒๔ ๐.๐๐๐* 

 *P = <๐.๐๕,  R² =๐.๓๐๘ 

จากตาราง ๔.๒๒ผลการวิเคราะห์ข้อมลู พบวา่ มีตวัแปรอิสระท่ีทําให้ตวัแปรตาม

ตอบสนองมี๗ ตวัแปร ได้แก่ เพศหลกัสตูรท่ีกําลงัศกึษาในปัจจบุนัสาขาวิชาท่ีกําลงัศกึษาใน

ปัจจบุนัคะแนนเฉล่ียสะสมท่ีสําเร็จการศกึษาอาชีพของบดิาอาชีพของผู้ปกครอง  และระดบัความ

พอใจโดยรวมตอ่บณัฑิตวิทยาลยั พจิารณาคา่สมัประสทิธ์ิปัจจยัด้าน เพศหลกัสตูรท่ีกําลงัศกึษาใน

ปัจจบุนัอาชีพของผู้ปกครองและระดบัความพอใจโดยรวมตอ่บณัฑิตวิทยาลยั ได้คา่เป็นบวก 

หมายความวา่ ปัจจยัดงักลา่วมีความสมัพนัธ์กบักลยทุธ์ด้านชอ่งทางการจดัจําหนา่ยของบณัฑติ

วิทยาลยั  มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยัในทิศทางเดียวกนัสว่นปัจจยั ด้านสาขาวิชาท่ี

กําลงัศกึษาในปัจจบุนั คะแนนเฉล่ียสะสมท่ีสําเร็จการศกึษา และอาชีพของบดิา ได้คา่เป็นลบ 

หมายความวา่ ปัจจยัดงักลา่วมีความสมัพนัธ์กบักลยทุธ์ด้านชอ่งทางการจดัจําหนา่ยของบณัฑติ

วิทยาลยั  มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยัในทศิทางตรงกนัข้าม ร้อยละ ๓๐.๘ 



๑๐๑ 
 
ตาราง ๔.๒๓  ผลการวิเคราะห์การถดถอยพหคุณูของตวัแปรอิสระ กบั กลยทุธ์ด้านการสง่เสริม

การตลาดของบณัฑติวิทยาลยั  มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั 

ตวัแปรอิสระ 

คา่สมัประสิทธ์ิ

ถดถอยไมป่รับ

มาตรฐาน (b) 

คา่สมัประสิทธ์ิ

ถดถอยปรับ

มาตรฐาน (β) 

t Sig. 

เพศ ๐.๓๑๐ ๐.๑๘๖ ๓.๐๔๕ ๐.๐๐๓* 

สถานภาพ -๐.๑๓๔ -๐.๒๒๖ -๓.๐๖๐ ๐.๐๐๒* 

อาย ุ ๐.๐๕๘ ๐.๐๖๙ ๐.๙๙๑ ๐.๓๒๓ 

ประสบการณ์ในการทํางาน -๐.๐๙๖ -๐.๑๔๔ -๑.๙๒๕ ๐.๐๕๕ 

หลกัสตูรท่ีกําลงัศกึษาในปัจจบุนั ๐.๑๕๕ ๐.๑๑๗ ๑.๗๘๙ ๐.๐๗๕ 

กําลงัศกึษาในชัน้ปีท่ี ๐.๑๒๙ ๐.๑๕๕ ๒.๔๘๘ ๐.๐๑๓* 

สาขาวิชาท่ีกําลงัศกึษาในปัจจบุนั  -๐.๐๔๖ -๐.๐๗๕ -๑.๔๑๙ ๐.๑๕๗ 

สถานภาพเป็นนกัศกึษา -๐.๐๗๓ -๐.๐๔๐ -๐.๖๔๙ ๐.๕๑๗ 

ระดบัการศกึษาสงูสดุก่อนเข้าศกึษาใน

บณัฑิตวิทยาลยั 
-๐.๑๖๑ -๐.๒๑๗ -๓.๒๑๖ ๐.๐๐๑* 

คะแนนเฉล่ียสะสมท่ีสําเร็จการศกึษา -๐.๑๑๘ -๐.๑๓๕ -๒.๑๙๓ ๐.๐๒๙* 

แหลง่เงินทนุท่ีใช้เพ่ือการศกึษาในปัจจบุนั -๐.๐๒๘ -๐.๐๖๘ -๑.๐๑๒ ๐.๓๑๒ 

อาชีพของบดิา ๐.๐๘๐ ๐.๑๓๑ ๑.๗๔๙ ๐.๐๘๑ 

อาชีพของมารดา -๐.๐๐๕ -๐.๐๐๗ -๐.๐๗๑ ๐.๙๔๓ 

อาชีพของผู้ปกครอง ๐.๑๖๓ ๐.๒๗๖ ๓.๘๓๙ ๐.๐๐๐* 

รายได้โดยประมาณตอ่เดือนของบดิา -๐.๐๓๕ -๐.๐๔๓ -๐.๖๘๓ ๐.๔๙๕ 

รายได้โดยประมาณตอ่เดือนของมารดา ๐.๐๘๓ ๐.๐๙๙ ๑.๕๖๕ ๐.๑๑๙ 

รายได้โดยประมาณตอ่เดือนของผู้ปกครอง  ๐.๐๔๓ ๐.๐๗๓ ๑.๒๑๙ ๐.๒๒๔ 

ระดบัการศกึษาสงูสดุของบดิา ๐.๐๐๑ ๐.๐๐๑ ๐.๐๑๖ ๐.๙๘๘ 

ระดบัการศกึษาสงูสดุของมารดา ๐.๑๑๖ ๐.๑๗๖ ๒.๒๒๗ ๐.๐๒๗* 

ระดบัการศกึษาสงูสดุของผู้ปกครอง ๐.๐๓๒ ๐.๐๗๗ ๑.๔๐๖ ๐.๑๖๑ 

เลือกเข้าศกึษาในบณัฑติวิทยาลยัเป็นอนัดบั

แรก 
-๐.๕๒๓ -๐.๑๕๕ -๒.๕๒๑ ๐.๐๑๒* 

จํานวนสถาบนัอดุมศกึษาบณัฑติวิทยาลยัท่ี ๐.๒๒๓ ๐.๑๓๐ ๒.๓๕๙ ๐.๐๑๙* 



๑๐๒ 
 

ได้สมคัรไว้ทัง้หมดก่อนการตดัสินใจเข้า

ศกึษาในบณัฑติวิทยาลยั 

ระดบัความพอใจโดยรวมตอ่บณัฑติวิทยาลยั  ๐.๓๑๕ ๐.๓๑๖ ๕.๗๔๘ ๐.๐๐๐* 

 *P = <๐.๐๕,  R² =

 วิธีการดําเนนิการวิจยัเชงิคณุภาพ( Qualitative Research Methodology) เป็นการ

แสวงหาความรู้ ความจริงของปรากฏการณ์ทางสงัคมด้วยการตีความ( Interpretation) และความ

เข้าใจโดยใช้การศกึษาเชงิวิเคราะห์( Analytical Research) และใช้แนวคดิ ทฤษฏี ท่ีศกึษามา

อธิบายปรากฏการณ์ด้วยการสงัเกต( Observation)และการสมัภาษณ์ ( Interview) ในการเก็บ

ข้อมลูและการตรวจสอบข้อมลู มีขัน้ตอนในการวิจยัซึง่ประกอบด้วยการประเมินคา่ข้อมลู 

(Evaluation) การตีความ ( Interpretation) และวิเคราะห์ข้อมลู  (Analysis) โดยใช้หลกัวิชาท่ีเป็น

ปรนยั (Objective) และการลงความเหน็(Generalization) อยา่งเป็นอิสระ งานวิจยัเชิงคณุภาพจะ

เป็นการวิเคราะห์ข้อมลูเชิงลกึ(In-dept- Interview) โดยพจิารณาจากสิง่ท่ีนา่สงัเกตและมีความลกึ

ของปัญหาหรือมีนยั( Significant) จากงานวิจยัเชงิปริมาณ( Quantitative Analysis) โดยวิธีการ

๐.๔๑๘ 

จากตาราง ๔.๒๓ผลการวิเคราะห์ข้อมลู พบวา่ มีตวัแปรอิสระท่ีทําให้ตวัแปรตาม

ตอบสนองมี๗ ตวัแปร ได้แก่ เพศสถานภาพกําลงัศกึษาในชัน้ปีท่ีระดบัการศกึษาสงูสดุก่อนเข้า

ศกึษาในบณัฑติวิทยาลยัคะแนนเฉล่ียสะสมท่ีสําเร็จการศกึษาอาชีพของผู้ปกครองระดบั

การศกึษาสงูสดุของมารดาเลือกเข้าศกึษาในบณัฑติวิทยาลยัเป็นอนัดบัแรกจํานวน

สถาบนัอดุมศกึษาบณัฑิตวิทยาลยัท่ีได้สมคัรไว้ทัง้หมดก่อนการตดัสินใจเข้าศกึษาในบณัฑิต

วิทยาลยัและระดบัความพอใจโดยรวมตอ่บณัฑติวิทยาลยั  พจิารณาคา่สมัประสทิธ์ิปัจจยัด้าน เพศ

กําลงัศกึษาในชัน้ปีท่ีอาชีพของผู้ปกครองระดบัการศกึษาสงูสดุของมารดาจํานวน

สถาบนัอดุมศกึษาบณัฑิตวิทยาลยัท่ีได้สมคัรไว้ทัง้หมดก่อนการตดัสินใจเข้าศกึษาในบณัฑิต

วิทยาลยัและระดบัความพอใจโดยรวมตอ่บณัฑติวิทยาลยั ได้คา่เป็นบวก หมายความวา่ ปัจจยั

ดงักลา่วมีความสมัพนัธ์กบักลยทุธ์ด้านการสง่เสริมการตลาดของบณัฑติวิทยาลยั  มหาวิทยาลยั

มหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั ในทิศทางเดียวกนัสว่นปัจจยั ด้านสถานภาพระดบัการศกึษาสงูสดุ

ก่อนเข้าศกึษาในบณัฑติวิทยาลยัคะแนนเฉล่ียสะสมท่ีสําเร็จการศกึษา  และ เลือกเข้าศกึษาใน

บณัฑิตวิทยาลยัเป็นอนัดบัแรก ได้คา่เป็นลบ หมายความวา่ ปัจจยัดงักลา่วมีความสมัพนัธ์กบักล

ยทุธ์ด้านชอ่งทางการจดัจําหนา่ยของบณัฑติวิทยาลยั  มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั

ในทิศทางตรงกนัข้าม ร้อยละ ๔๑.๘ 

 

๔.๔ ผลการวิเคราะห์ข้อมูลในงานวิจัยเชิงคุณภาพ(Qualitative Analysis) 



๑๐๓ 
 
สมัภาษณ์เชงิลกึ( In-dept- Interview) จากผู้ให้ข้อมลูสําคญั( Key informant) โดยใช้เทคนิคการ

ตรวจสอบแบบสามเส้า(Triangulation) งานวิจยัเชงิคณุภาพนีจ้ะเป้นงานเสริมงานวิจยัเชงิปริมาณ

ซึง่เป็นงานวิจยัหลกัให้มีความแข้งแกร่งและสมบรูณ์มากขึน้ 

 

ผลการวิเคราะห์เชิงคุณภาพของนิสิตของบัณฑติวิทยาลัย มหาวิทยาลัย 

มหาจุฬาลงกรณราชวิทยาลัย  

ตัวแปรด้านข้อมูลพืน้ฐานของผู้ตอบพบข้อมูลท่ีสาํคัญดังนี ้

  “...เพราะผมเห็นวา่  ผมรู้จริงในด้านพระพทุธศาสนา  และถ้าจะรู้จริงจบจริงด้า น

พระพทุธศาสนา ควรจะเรียนท่ีน่ีครับ...” 

 “...คา่เลา่เรียนไมแ่พง...” 

 “...มีพืน้ฐานเดมิมาก่อน...”  

  “...สามารถนําไปพฒันาและสง่เสริมในงานท่ีทําประจํา...” 

  

  ตัวแปรด้านสภาพการจัดการศึกษาของบัณฑติวิทยาลัยมหาวิทยาลัยมหาจุฬาลง

กรณราชวทิยาลัย พบข้อมูลท่ีสาํคัญดงันี ้

 “...เพราะผมเห็นวา่  ผมรู้จริงในด้านพระพทุธศาสนา  และถ้าจะรู้จริงจบจริงด้าน

พระพทุธศาสนา ควรจะเรียนท่ีน่ีครับ...” 

  “...การศกึษามีการพฒันาและขดัเกลาตนเอง (ได้ความรู้แล้วยงัได้บญุได้กศุลด้วย)...” 

 

  ตวัแปรด้านช่องทางการสรรหานักศกึษาพบข้อมูลท่ีสาํคัญดงันี ้

  “...สว่นท่ีไมเ่ลือกเรียนกบัมจร เพราะเข้าใจวา่เป็นมหาวิทยาลยัของพระสงฆ์เทา่นัน้...” 

 

 ตัวแปรด้านความต้องการของนักศึกษาพบข้อมูลท่ีสาํคัญดงันี ้

  “...ตอนนัน้พ่ีซึง่สนใจทางด้านศาสนาและปรัชญามาอยูก่่อนแล้ว  ก็คดิวา่ถ้าเปิดจริงก็ดีสิ  

อยากมาเรียน  แตใ่นท่ีสดุผา่นมานานหลายปีก็ไมเ่ปิด  เราก็เหมือนลืมไปแล้ว  ...และความอยากท่ี

สําคญั ๒ อยา่ง คือ ๑. อยากเรียนภาษาบาลี  (แตไ่มรู้่วา่จะเรียนท่ีไหน ) ๒. อยากได้เวลาไปปฏิบตัิ

ธรรมท่ีตอ่เน่ืองกนัยาวๆ (เพราะการทํางานประจําอยูเ่ชน่นี ้ไมมี่โอกาสได้ทําเชน่นัน้แนน่อน) ...” 

   “...ตรงกบัความสนใจพืน้ฐานท่ีมีมาแตเ่ดมิ...”  

 “....ตอบสนองความต้องการพอดีในเร่ืองการเรียนภาษาบาลี  กบัการปฏิบตัธิรรม...” 



๑๐๔ 
 
  “...เพราะพ่ีไมรู้่จะเรียนหลกัสตูรพทุธศาสตรดษุฎีบณัฑิต สาขาวิชาพระพทุธศาสนา 

บณัฑติวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยัไปทําไม คือวฒุมินัใช้ไมไ่ด้...”  

 

 ตัวแปรด้านนโยบายการจัดการศึกษาของบัณฑติวิทยาลัย มหาวิทยาลัย 

มหาจุฬาลงกรณราชวิทยาลัย พบข้อมูลท่ีสาํคัญดงันี ้

 “...แล้วเม่ือดจูากใบสมคัรเง่ือนไขสําคญั  คือ ต้องเรียนภาษาบาลี  และต้องปฏิบตัธิรรม

ตอ่เน่ืองไมน้่อยกวา่ ๔๕ วนั เป็นเง่ือนไขท่ีเข้า lock กบัความต้องการพอดี  (๒ ประการนีสํ้าคญัมาก

สําหรับพ่ีนะ ) น่ีหละเป็นเหตผุลท่ีเลือกเรียนหลกัสตูรพทุธศาสตรดษุฎีบณัฑิต สาขาวิชา

พระพทุธศาสนา บณัฑติวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั...” 

 

 ตวัแปรด้านความเหน็ของผู้มีส่วนร่วมในการตดัสนิใจเลือกสถานศกึษา 

พบข้อมลูท่ีสําคญัดงันี ้

  “.....อยูม่าสกัพกั  ผศ.กาญจนา จติต์วฒัน (น้าหมู) ซึง่ขณะนัน้กําลงัศกึษาตามหลกัสตูร

พทุธศาสตรดษุฎีบณัฑติ สาขาวิชาพระพทุธศาสนา บณัฑติวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลง

กรณราชวิทยาลยั รุ่น  ๔ (ปัจจบุนั คือ ผศ.ดร.กาญจนา จติต์วฒัน) ก็มาชวน กบัทัง้ยงัซือ้ใบสมคัร

หลกัสตูรพทุธศาสตร ดษุฎีบณัฑิต สาขาวิชาพระพทุธศาสนา บณัฑิตวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหา

จฬุาลงกรณราชวิทยาลยั มาให้เลย....” 

  “......แล้วอาจารย์อํานาจ  บวัศริิ เป็นผอ.พทุธมณฑล ก็เลา่เร่ืองตา่งๆ  เลา่เร่ืองท่ีเคยคดิจะ

สร้างพทุธมณฑลให้เป็นมหาวิทยาลยัทางศาสนาด้วย ............ถ้าเปิดจริงก็ดีสิ อยากมาเรียน......” 

  “......พอน้าหมมูาชวน ก็เลยคดิวา่ถ้างัน้ลองด ู(แม้จะไมมี่เวลาเตรียมตวัก็ตาม)......” 

 

 ตวัแปรด้านวธีิการทางการตลาดแนวพุทธพบข้อมูลท่ีสาํคัญดงันี ้  

  “....ตอบสนองความต้องการพอดีในเร่ืองการเรียนภาษาบาลี  กบัการปฏิบตัธิรรม...” 

  “....ความอยากท่ีสําคญั ๒ อยา่ง คือ ๑. อยากเรียนภาษาบาลี (แตไ่มรู้่วา่จะเรียนท่ีไหน) 

๒. อยากได้เวลาไปปฏิบตัธิรรมท่ีตอ่เน่ืองกนัยาวๆ (เพราะการทํางานประจําอยูเ่ชน่นี ้ไมมี่โอกาสได้

ทําเชน่นัน้แนน่อน) แล้วเม่ือดจูากใบสมคัรเง่ือนไขสําคญั คือ ต้องเรียนภาษาบาลี และต้องปฏิบตัิ

ธรรมตอ่เน่ืองไมน้่อยกวา่ ๔๕ วนั เป็นเง่ือนไขท่ีเข้า lock กบัความต้องการพอดี (๒ ประการนี ้

สําคญัมากสําหรับพ่ีนะ) น่ีหละเป็นเหตผุลท่ีเลือกเรียนปริญญาเอกท่ี มจร. ทัง้ๆ ท่ีวฒุิท่ีจบจะไม่

ตรงสาย (ซึง่ในทางการศกึษาสมยัปัจจบุนัเป็นเร่ืองสําคญันะ แตพ่ี่ก็ยอม)...” 

 “...องค์ความรู้ทางด้านพระพทุธศาสนามีความนา่สนใจ...”  



๑๐๕ 
 
 “...การศกึษามีการพฒันาและขดัเกลาตนเอง (ได้ความรู้แล้วยงัได้บญุได้กศุลด้วย)...” 

  “...ครูอาจารย์และเพ่ือนๆ  มีความเป็นกลัยาณมติรสงู...” 

 

  ตัวแปรด้าน กลยุทธ์การตลาด (Marketing Strategy)ของบัณฑติวิทยาลัย 

มหาวิทยาลัยมหาจุฬาลงกรณราชวิทยาลัยพบข้อมูลท่ีสาํคัญดังนี ้

 “.....ทัง้ๆ ท่ีวฒุิท่ีจบจะไมต่รงสาย (ซึง่ในทางการศกึษาสมยัปัจจบุนัเป็นเร่ืองสําคญันะ แต่

พีก็่ยอม)......” 

  “.....ตอนแรกก็ไมไ่ด้เลือกหรอกคะ่ ตอนแรกจะเรียนตอ่ทางด้านนเิทศศาสตร์โดยอยากไป

เรียนตอ่ตา่งประเทศ ปีนัน้วา่งจากงานบริหารแล้วกะวา่เตรียมตวัเร่ืองภาษาสกั ๑ ปี......ก็เลยคดิวา่

ถ้างัน้ลองด.ู..” 

  “....ตอบสนองความต้องการพอดีในเร่ืองการเรียนภาษาบาลี  กบัการปฏิบตัธิรรม...” 

 

 ผลการวิเคราะห์เชิงคุณภาพของนิสิตของสถาบันการศึกษาอ่ืน 

กลยุทธ์ด้านผลิตภัณฑ์ 

  “....มีเพ่ือนมาชวนไปเรียนท่ีมหาวิทยาลยัเอกชนแหง่หนึง่ แตว่า่ผมไปเรียนไมไ่ด้ เพราะผม

เป็นกรรมการสภามหาวิทยาลยัหลายๆ แหง่ เป็นคณะกรรมการตา่งอีกหลายคณะไปเรียนท่ีนัน่

ไมไ่ด้ ถ้าจะไปเรียนท่ีนัน่สู้ ไมเ่รียนดีกวา่...”  

  “...เพราะพ่ีไมรู้่จะเรียนหลกัสตูรพทุธศาสตรดษุฎีบณัฑิต สาขาวิชาพระพทุธศาสนา 

บณัฑติวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยัไปทําไม คือวฒุมินัใช้ไมไ่ด้...” 

  “...เหตผุลท่ีเรียน ....เพราะจบปริญญาโทท่ี..... ๒ สาขา แล้วก็เลยเรียนตอ่ท่ีน่ี...” 

“...เหตผุลท่ีเลือกเรียนปริญญาเอกท่ีน่ีเพราะ  “...ผมขบัรถผา่น สถาบนัแล้วเห็นป้าย 

โฆษณา แล้วเกิดความสนใจ ตอนนัน้เป็นหลกัสตูรภาคปกตผิมมาสมคัรแล้วแตไ่มไ่ด้สอบเพราะ

ต้องไปตา่งประเทศ หลงัจากนัน้ก็พบเห็นการโฆษณาอีก แตเ่ป็นของรุ่นผู้บริหาร ผมก็ไปดู

รายละเอียดเพิ่มเตมิใน Internet แล้วมาสมคัรเรียน ผมเรียนเพราะสาขานีมี้ท่ีสถาบนันีเ้ทา่นัน้ท่ีอ่ืน

ไมมี่...” 

  “...ผมเรียนเพราะสาขานีมี้ท่ีสถาบนันีเ้ทา่นัน้...”  

 “เพราะนโยบายของถาบนัแหง่นีท่ี้เน้น “การพฒันาของนกัศกึษาด้วยการฝึกฝน ” มากกวา่

จะปลกูฝัง ความเป็นสไตล์ ท่ีข้าพเจ้าคดิวา่ตายตวัและท่ีให้ข้าพเจ้าจนมมุในการเรียน...” 

  “ข้าพเจ้าเลยเลือก มหาวิทยาลยัแหง่นี ้เพ่ือฝึกฝนตวัเอง ด้วยความท่ีพืน้ฐานคอ่นข้างน้อย 

เลยเลือกท่ีน่ีเพราะใสใ่จกบั ขัน้ตอนการพฒันาตน ของนกัศกึษามากท่ีสดุ....” 



๑๐๖ 
 
 “ เพราะเป็นสถานศกึษาท่ีมีความโดดเดน่....สามารถให้ความรู้ความเข้าใจ.....ได้อยา่งดี

บคุลากรมีคณุภาพ สามารถให้ความรู้แก่นกัศกึษาได้อยา่งดีเย่ียมอปุกรณ์ในการเรียนทนัสมยัมีให้

ใช้พอกบัจํานวนนกัศกึษา” 

 “ท่ีเลือกเรียน.......... เพราะเป็นสถาบนัท่ีช่ือเสียงของรัฐ...”  

“ข้าพเจ้าเลือกเรียน.......เพราะเป็นสถาบนัท่ีได้รับการยอมรับจากหลายสถาบนั ข้าพเจ้า 

จงึเช่ือวา่จะสามารถให้ความรู้แก่ข้าพเจ้าได้อยา่งมีประสทิธิภาพ ข้าพเจ้าต้องการศกึษาในสาขานี ้  

ของสถาบนันัน้มีช่ือเสียงเล่ืองลือด้านความสามารถของนกัศกึษา ทําให้ข้าพเจ้าอยากจะเข้ามา

เรียนท่ีน่ี” 

“...สถาบนัท่ีมีช่ือเสียง ในทกุๆด้าน ...ไลเ่ล่ียกนักบัสถาบนัอ่ืนๆ  มาโดยตลอด แตห่ลงัๆน่ีดู

จะมีช่ือเสียง เพราะมีผลงานด้านวิชาการ เยอะแยะมาก  ...และอีกหนึง่เหตผุลก็คือ สถาบนัสร้าง

บณัฑิตท่ีมีคณุภาพ และสร้างงานวิจยั ...อนัเป็นรากฐานของการพฒันาประเทศ ด้วยการเรียนการ

สอนของคณาจารย์ท่ีมีคณุภาพและประสบการณ์ ประกอบการเรียนรู้ด้านทฤษฎี และภาคปฏิบตัิ

ควบคูก่นัตลอดหลกัสตูร ...จงึสามารถผลิตบณัฑิตท่ีมีคณุภาพ ตรงกบัความต้องการของประเทศ 

และสามารถแขง่ขนัได้ในระดบัชาตแิละนานาชาต.ิ..ได้รับการยอมรับจากองค์กรและสถาบนัชัน้นํา

ทัง้ในและตา่งประเทศ 

“...สถาบนัผลตินกัศกึษา ท่ีจบแล้วไปตอ่ มหาวิทยาลยัท่ีสหรัฐอเมริกาท่ีมีช่ือเสียงได้เยอะ

ไลเ่ล่ียกบั มหาลยัดงัๆอ่ืนๆมากมาย ไมว่า่จะเป็น Berkley , MIT ..etc” 

“...เหตผุลสดุท้ายคือ เดก็ท่ีจบ ...ถือเป็น "บคุลากรชัน้เย่ียมในด้านท่ีจบมา" เป็นท่ีต้องการ

ตวั ตามบริษัทตา่งๆมากมาย สาขาท่ีเรียนนี ้ผสมผสานไปด้วยหลากหลายวิชา   เพ่ือท่ีจะนําวิชา

เหลา่นี ้นําความรู้ไปใช้ให้เกิดความเจริญก้าวหน้า   ให้เหมาะสม ดงันัน้ผมเลยเลือกท่ีน่ีเป็นสถานท่ี

หาความรู้ของผม” 

“สาเหตเุบือ้งต้นเป็นเพราะสถาบนัแหง่นีเ้ป็นสถาบนัท่ีตดิอนัดบัต้นๆของประเทศไทยท่ีมี

ผลงาน...โดดเดน่ไมแ่พ้มหาวิทยาลยัหรือสถาบนัใดๆ ...” 

“สาเหตท่ีุดฉินัเลือกเรียนท่ีสถาบนัแหง่นี ้เพราะ ตอนศกึษาอยูช่ัน้มธัยมศกึษาปีท่ี ๖ ทาง

โรงเรียนได้เชิญ...อาจารย์...มาเป็นวิทยากรสอน...เพ่ือตวิเข้มในการเตรียมนกัเรียนให้พร้อมสําหรับ

การสอบแอดมิชชัน่ อาจารย์...เป็นคนท่ีเก่ง...สามารถอธิบายเร่ืองยากๆ ...ให้ดนูา่สนใจ และดเูป็น

เร่ืองท่ีนา่ต่ืนเต้นมาก จงึทําให้ดฉินัเกิดแรงบนัดาลใจอยากเป็น...” 

“...เม่ือถึงวนัประกาศผลปรากฏวา่ดฉินัสามารถสอบเข้าได้ ดฉินัรู้สกึดีใจ และภมูิใจมากท่ี

ได้มีโอกาสได้เข้ามาศกึษาในสถาบนัอนัทรงเกียรตแิหง่นี ้จนถึงวนันีด้ฉินัใกล้จบการศกึษาแล้ว 



๑๐๗ 
 
สถาบนัแหง่นีไ้ด้ให้อนาคต ให้สิ่งดีๆหลายๆอยา่งแก่ดฉินั และดฉินัจะพงึระลกึอยูเ่สมอวา่ดฉินัต้อง

เป็นคนดี ไมทํ่าลายช่ือเสียงของตนเองและสถาบนัคะ่” 

“ข้าพเจ้ามีความประสงค์ท่ีจะเข้าศกึษาตอ่ท่ี น่ี...เพราะสถาบนันีมี้ช่ือเสียงมีบคุลากรท่ีโดง่

ดงัจบการศกึษาไปเป็นจํานวนมาก...”  

“สาเหตท่ีุเลือกเรียนท่ีน่ี...นัน้อาจจะเป็นเพราะมหาลยัท่ีมีคณุภาพและเหมาะสมกบัตวัเอง

ท่ีสดุ  และอีกหนึง่เหตผุลคือ เม่ืออดีตทางมหาลยัได้สร้างช่ือเสียงมากมาย มีงานตีพิมพ์ระดบั

นานาชาต ิ น่ีก็เป็นอีกสว่นหนึง่ท่ีทําให้ผมเองรู้สกึอยากท่ีจะเข้ามาศกึษา ... ซึง่เช่ือมัน่วา่เป็น

มหาวิทยาลยัท่ีมีคณุภาพ” 

  “ ฉนัเลือกเรียนท่ีน่ี เพราะหลกัสตูรท่ีเปิดสอนในคณะตา่ง ๆ  มีมาตรฐานและความเข้มแข็ง

ด้านวิชาการในด้านนัน้ ๆ อยา่งย่ิง  และไมลื่มท่ีจะบรรจหุลกัสตูรท่ีจะสอนคนให้เป็น “มนษุย์ท่ี

สมบรูณ์” ด้วยการมีรายวิชาท่ีให้ความรู้เพ่ือนําไปใช้ให้เกิดประโยชน์สงูสดุท่ีไมเ่จาะจงเพียงการ

นําไปใช้เพ่ือการยงัชีพในอนาคต แตเ่กือ้กลูแก่สงัคมประเทศชาตโิดยรวม  

  อีกหนึง่เหตผุล คือ ในสถาบนั มี  ครู ซึง่ทําหน้าท่ีเป็น “พอ่แมค่นท่ีสอง ”  ไมใ่ช ่“อาจารย์” 

ท่ีเป็นผู้ทรงคณุวฒุิ  ท่ีฉนัเข้าไมถึ่ง  ด้วยความรู้สกึคร้ามเกรงในตําแหนง่ทางวิชาการอนัสงูสง่ 

สถาบนั...มีครูผู้ มีคณุสมบตัท่ีิสามารถสร้างกระบวนการเรียนรู้ และให้โอกาสให้ฉนัได้พฒันาความ

เป็น “มนษุย์ท่ีสมบรูณ์ ” ทัง้ด้านร่างกาย จติใจ อารมณ์ และสงัคม  เพราะวา่ท่ีสถาบนัมีครูท่ีเก่งๆ

มากมาย ดงัคําพดูท่ีวา่...“ครูเก่งแคไ่หน ดไูด้ท่ีศษิย์”  

  ถึงแม้วา่ฉนัจะไมไ่ด้สนใจและให้ความสําคญักบัการจดัอนัดบัมหาวิทยาลยัชัน้นําของโลก

ท่ี ทํากนัเป็นประจําทกุปีมากนกั แตฉ่นัมีความเช่ือมัน่และเห็นด้วยอยา่งย่ิงกบัการมีระบบ “การ

รับรองและประเมินคณุภาพการศกึษา ” เพราะทําให้มีการตรวจสอบ ทบทวนเพ่ือการปรับปรุง

เปล่ียนแปลงและนําไปสู ่“การพฒันาระบบการศกึษา” ให้มีประสิทธิภาพย่ิงขึน้ ทําให้สถาบนัมีการ

พฒันามากขึน้  

 เหตผุลสดุท้าย คือ เม่ือคดิไปถึงตอนท่ีฉนัจบออกไปจากสถาบนัแล้ว ฉนัจะได้รู้สกึ

ภาคภมูิใจในการเป็น “ศษิย์เก่า” ของสถาบนั ท่ีมใิชเ่ป็นเพียงสถาบนัการศกึษาอนัเก่าแก่ มีช่ือเสียง 

ตดิอนัดบัใด ๆ ของโลก หรือภมูใิจกบัการมีเครือขา่ยพวกพ้องเลือดสีเดียวกนั แตด้่วยการได้

ภาคภมูิใจท่ีได้เป็นศษิย์เก่าจากสถาบนัท่ีขึน้ช่ือวา่มีภารกิจในการสง่เสริมและพฒันาให้ศษิย์ของ

ตนเป็นผู้ ท่ี  คดิได้ ทํางานเป็น เน้นพฒันา   และได้สร้างคนท่ีมีคณุภาพ สามารถสร้างสรรค์ผลงาน

รับใช้และรังสรรค์ประโยชน์ตอ่สงัคมโลก 

  “...ท่ีดฉินัเลือกเรียนท่ีน่ีก็เพราะเป็นสถาบนัท่ีมีช่ือเสียง คงจะปฏิเสธไมไ่ด้เลยวา่ช่ือเสียง

ของสถาบนัการศกึษาก็มีสว่นสําคญัเป็นอยา่งมาในปัจจบุนั  เพราะอีกไมน่านไทยก็จะเปิด



๑๐๘ 
 
ประชาคมอาเซียนทําให้มีการแขง่ขนัในตลาดแรงงานท่ีมากขึน้ช่ือของสถาบนัการศกึษาจงึเป็นตวั

ชว่ยท่ีสําคญัในการทํางานในอนาคต  แตไ่มใ่ชเ่พราะช่ือเสียงของสถาบนัเพียงอยา่งเดียวคณะท่ีเรา

จะเลือกเรียนก็มีความสําคญัเชน่กนั  เพราะหากเราไมช่อบหรือไมถ่นดัการเรียนของเราก็คงไมเ่กิด

ประโยชน์สงูสดุ  คณะท่ีดฉินัเลือกเรียน...เป็นคณะท่ีสร้าง สร้างบณัฑิตท่ีมีคณุภาพ และสร้าง

งานวิจยั ...  อนัเป็นรากฐานของการพฒันาประเทศ ด้วยการเรียนการสอนของคณาจารย์ท่ีมี

คณุภาพและประสบการณ์ ประกอบการเรียนรู้ด้านทฤษฎี และภาคปฏิบตัคิวบคูก่นัตลอดหลกัสตูร 

...จงึสามารถผลิตบณัฑิตท่ีมีคณุภาพ ตรงกบัความต้องการของประเทศ และสามารถแขง่ขนัได้ใน

ระดบัชาตแิละนานาชาต”ิ 

 “... เป็นสถาบนัท่ีมีช่ือเสียงหลายด้าน ....  ซึง่ดฉินัได้เลือกเรียนด้าน … ซึ่งสถบนั …ก็มี

ช่ือเสียงด้าน …และถ้าจบจากสถาบนันีก็้สามารถหางานทําได้งา่ย เพราะเป็นท่ียอมรับของ

ประเทศ” 

 “สถาบนั...เป็นมหาลยัอนัดบัต้นๆ ของประเทศ ท่ีมีคนจบมาแล้วได้ดบิได้ดีอยูเ่ป็นจํานวน

มาก ถึงจะไมใ่ชม่หาลยัอนัดบัหนึง่ท่ีผมหวงัไว้ แตก็่ถือเป็นมหาลยัถดัมาท่ีอยากเข้าอยา่งเป็นจริง

เป็นจงั ท่ีน่ีได้สอนตวัผมอยา่งมากมายไมว่า่ความรู้ด้านสาขาวิชาท่ีเราเลือก หรือวิธีการใช้ชีวิตใน

แบบสไตล์ของสถาบนั ซึง่มหาลยัแหง่นีเ้ป็นท่ีๆ อบอุน่มากให้บรรยากาศเหมือนอยูก่บัครอบครัว 

สามารถปรึกษาคณุครูและรุ่นพ่ีได้ทกุอยา่งเปรียบเสมือนพวกเค้าคือครอบครัวของเรา ซึง่จะหา

ไมไ่ด้จากมหาลยัอ่ืนแนน่อน” 

   “เพราะคณะสถาปัตของสถาบนันีมี้ช่ือเสียง ได้ผลติบคุลากรท่ีมีคณุภาพออกสูส่ัง่คม

มากมาย คณะอาจารย์ท่ีทําการสอนก็มีความรู้มีประสบการณ์และมีผลงานท่ีช่ือเสียง รุ่นพ่ีในทกุ

ชัน้ปีคณะก็อยูร่่วมกนัอยา่งครอบครัว ชว่ยเหลือเกือ้กลูกนัเตม็ท่ี เพลงคณะ...ท่ีสถาบนันีก็้มีความ

ไพเราะท่ีสดุ การสอบตรงเข้าคณะนีไ้ด้ก็ถือเป็นหลกัประกนัความสามารถในอนัดบัแรกแล้วและถ้า

ย่ิงได้เรียนจบออกไปก็คงจะมีงานทําแนน่อน”  

 “... ข้าพเจ้าเลือกเรียนท่ีสถาบนั ...เน่ืองจากประสทิธิภาพทางบคุลากรและนกัศกึษาท่ีมี

ช่ือเสียงด้านการสู้งาน  ทํางานเก่ง หนกัเอาเบาสู้  และมีความสามารถในแขนงวิชาท่ีศกึษา  รวมทัง้ 

คณะท่ีข้าพเจ้าเลือกเรียนและสงักดัอยู ่เป็นคณะในดวงใจของข้าพเจ้าตัง้แตค่รัง้เรียนมธัยม  เพราะ

มีศษิย์เก่าและคณาจารย์ท่ีมีคณุภาพ…”  

 “...เพราะวา่เป็นคณะและมหาลยัท่ีใฝ่ฝันอยูแ่ล้วและม่ีพ่ีเรียนอยูท่ี่นี ้และชอบใน

บรรยากาศ...”  



๑๐๙ 
 
  “... ข้าพเจ้าเลือกเข้าเรียนท่ีสถาบนั ... เพราะ  เป็นสถาบนัท่ีนา่เรียน มีคณะท่ีอยากเรียน ...

ซึง่คณะนีมี้ความเป็นอยูเ่ป็นครอบครัว พ่ีน้องกนั  รุ่นพ่ีก็จะสอนให้ผู้ชายชว่ยเหลือผู้หญิง ผู้ชาย

จะต้องเป็นสภุาพบรุุษ ...สบายใจท่ีได้เรียน เพ่ือนๆก็ดี รุ่นพ่ีก็ดี คนุครูก็ดี...”  

“...เหตผุลท่ีเลือกเรียน...ทัง้ๆ ท่ีตดิท่ีอ่ืนอยา่งศลิปากรมาแล้วนัน้ เป็นเพราะวา่ท่ี สถาบนัไม่

มีการกดดนัและรับน้องท่ีมากเกินกวา่เหต ุบรรยากาศดีรู้สกึท่ีสดุในทกุมหาลยัท่ีเคยไปมา ความ

เป็นปึกแผน่สามคัคีในคณะ...ไมว่า่ใครจะอยูภ่าควิชาไหน...”       

  “ เหตผุลท่ีผมเลือกเรียนท่ีคณะ ...ของสถาบนั ...แหง่นี ้ก็เพราะเป็นสถาบนัท่ีมีช่ือเสียง

ทางด้าน ...และยงัเป็นสถาบนัท่ีมีคณุภาพ ดมีูความมัน่คงในสายตาของผู้ปกครอง และในด้าน

สาขาวิชา ... ท่ีผมเรียนอยูน่ัน่ ในเมืองไทยมีเพียงไมก่ี่ท่ีเทา่นัน้ท่ีมีช่ือเสียง นอกนัน้ก็จะเป็นพวก

มหาวิทยาลยัเอกชน ...ทัง้ด้านการเรียน และสงัคมเพ่ือน ซึง่ตา่งกบัมหาวิทยาลยัแหง่นีท่ี้ผมได้

สมัผสั ... ผมจงึเลือกและมุง่มัน่ท่ีจะเข้ามาเรียนในมหาวิทยาลยัแหง่นี”้ 

“... เหตผุลท่ี ข้าพเจ้า เลือกเรียนท่ีสถาบนั ...  เพราะ  (1) ไมอ่ยากแอดมดิชัน่ จงึเปิด

อินเตอร์เน็ตหามหาวิทยาลยัท่ีกําลงัเปิดรับสมั ครโดยวิธีรับตรง  (2) เลือกมหาวิทยาลยัท่ีกําลงั

เปิดรับสมคัรนกัศกึษาเข้าเรียนโดยวิธีรับตรงในชว่งนัน้จงึเหน็วา่มีสถาบนั ... และยงัเป็น

มหาวิทยาลยัท่ีมีช่ือเสียงท่ีดีด้วย” 

“ข้าพเจ้าได้เลือกมาเรียนท่ีสถาบนัแหง่นีเ้น่ืองจากข้าพเจ้าได้เหน็ถึงความเหมาะสมของ 

สาขาวิชา...อาจจะชว่ยให้ข้าพเจ้าสามารถนําไปพฒันาและปรับปรุงสงัคมและสิง่แวดล้อมให้นา่อยู่

ย่ิงขึน้และท่ีสถาบนัแหง่นีย้งัมีบคุลากรและเคร่ืองมือการเรียนการสอนท่ีพร้อมเพียง จงึเป็นเหตผุล

ท่ีข้าพเจ้าเลือกมาเรียนท่ีนี”้ 

 “... ข้าพเจ้ามีความประสงค์ท่ีจะเข้าศกึษาตอ่ท่ีสถาบนั ... เพราะ สถาบนันีมี้ช่ือเสียง มี

บคุลากรท่ีโดง่ดงัจบการศกึษาไปเป็นจํานวนมาก...” 

  “...บณัฑติท่ีจบไป มีความ สามารถปฏิบตังิานได้อยา่งมีประสิทธิภาพ เป็นท่ียอมรับ และ

เป็นท่ีต้องการของภาครัฐ และ ภาคอตุสาหกรรม ตลอดจน วงการวิจยัวิชาการ ทัง้ระดบัชาต ิและ 

นานาชาต”ิ 

 “... เน้นการเรียนการสอนทัง้ภาคทฤษฎีและภาคปฏิบตัอิยา่งจริงจงั ด้วยเคร่ืองมือและ

อปุกรณ์การเรียนท่ีทนัสมยั การวิจยัร่วมของของทัง้คณาจารย์และนกัศกึษาจงึเกิดผลงาน

นวตักรรมสิ่งประดษิฐ์ใหม่ๆ  และ ผลงานวิจยั” 

 “...เห็นวา่สถาบนัแหง่นีมี้ช่ือเสียงเป็นท่ียอมรับของหลายฝ่าย...”  

 

 



๑๑๐ 
 

กลยุทธ์ด้านราคา 

“ท่ีเลือกเรียน.......... เพราะคา่เทอมไมแ่พงเทา่ มหาลยัเอกชนอ่ืนๆ” 

“...อีกเหตผุลสําคญั คือ สถาบนั...เก็บคา่เลา่เรียนท่ีสมเหตสุมผล ไมแ่พงจนเกินไป...”  

   “... นอกจากนีย้งัประหยดัคา่ใช้จา่ยเร่ืองหอพกั เพราะพ่ีเรียนอยูท่ี่นีเ้หมือนกนั” 

  “ เหตผุลท่ีผมเลือกเรียนท่ีคณะ... ของสถาบนัแหง่นี ้ก็เพราะ...นอกนัน้ก็จะเป็นพวก

มหาวิทยาลยัเอกชน ซึง่มหาวิทยาลยัเอกชนนัน้ก็จะมีคา่ใช้จา่ยท่ีสงูทัง้ด้านการเรียน ...ผมจงึเลือก

และมุง่มัน่ท่ีจะเข้ามาเรียนในมหาวิทยาลยัแหง่นี”้ 

“...เป็นสถาบนัท่ีช่ือเสียง ของรัฐ ทา่เทอมไมแ่พงเทา่ มหาลยัเอกชนอ่ืนๆ”  

  “...ในสว่นอ่ืนๆ เชน่...คา่ครองชีพทีนี่ก็้ไมส่งูมากนกั เมือ่เทียบกบัชีวิตในเมือง เมือ่

พจิารณาโดยรวมแล้ว ผมจงึเลือกท่ีจะเข้าสถาบนั...” 

 

กลยุทธ์ด้านสถานท่ี 

“ท่ีเลือกเรียน....เพราะ วา่อยูไ่กล้บ้าน จะได้ไมต้่องอยูห่อ เดนิทางมาเรียน ก็ สะดวก...”  

  “... ถึงแม้จะต้องเดนิทางไกล  แตผ่มเองก็เลือกมหาลยัท่ีมีคณุภาพและเหมาะสมกบัตวัเอง

ท่ีสดุ...”   

 “...นอกจากนีเ้ม่ือสง่ฉนัขึน้ฝ่ังการศกึษาไปสูชี่วิตจริงในการทํางานแล้ว ก็ยงัคงเป็น “บ้าน

หลงัท่ีสอง” ท่ีเปิดกว้างให้ฉนักลบัมาผอ่นพกั มาตกัตวงหาความรู้ตอ่ยอดได้ตามท่ีต้องการ เพ่ือเอือ้

ให้ฉนัได้อยูใ่นสงัคมแหง่การเรียนรู้ตลอดชีวิตได้อยา่งดีอีกด้วย” 

“...สถาบนัแหง่นี ้ ท่ีนีอ้ยูท่ี่ชานเมืองทําให้ความเจริญยงัเข้ามาไมถึ่งมากนกัเหมือนใน

มหาวิทยาลยัใจกลางกรุงเทพฯ ท่ีอ่ืนๆ  แม้จะไมค่อ่ยมีความเจริญมากนกัแตก่ารคมนาคมก็สะดวก

เพราะมีรถไฟตดัผา่นสถาบนั  อยูใ่กล้แอร์พอลลิง่ หอพกัอยูก่บัตดิเกือบทกุคณะทําให้สามารถป่ัน

จกัรยานมาเรียนได้  มาพดูถึงเร่ืองคา่ครองชีพหลงัจากท่ีทราบกนัแล้ววา่สถาบนัแหง่นีอ้ยูท่ี่ชาน

เมืองทําให้คา่ครองชีพไมส่งูมากนกัเพราะนอกจากจะมีนกัศกึษาอาศยัอยูแ่ล้วยงัไมป่ระชาชนท่ี

ประกอบอาชีพท่ีเงินเดือนต่ําอาศยัอยูด้่วย  คา่เทอมท่ีนีก็้มีความเหมาะสมไมม่ากจนเกินไปทําให้ดู

โดยรวมแล้วเป็นสถาบนัท่ีมีความนา่สนใจเป็นอยา่งมาก” 

“ท่ีน่ีอยูล่ะแวกแถวบ้าน ใกล้ดี และก็แอดตดิท่ีม.บรูพาด้วย แตไ่มอ่ยากไปเรียน เพราะไกล

มากแล้วก็รู้จกัพ่ีพ่ีท่ีคณะมาอยูแ่ล้ว แถมท่ีน่ีก็อบอุน่ด้วย เป็นเหมือนบ้านอีกหลงัเลย” 

“...มีบรรยากาศโดยรอบ ตกึเรียน ทวิทศัน์ท่ีนา่อยู.่..” 

“...ฉนัตัง้ใจท่ีจะเลือกเรียนท่ีน่ี ครอบครัวของฉนัก็สนบัสนนุท่ีน่ี เพราะสามารถเดนิทางได้

สะดวก ไมไ่กลจากบ้าน...” 



๑๑๑ 
 

“...และท่ีสําคญัไมไ่กลจากบ้านเดนิทางสะดวก ผมจงึอยากจะเรียนท่ีน่ีครับ...”      

  “... และนอกจากนีภ้ายในรอบๆ  มหาลยั มีความอบอุน่เหมือนคา่ย  มีต้นไม้มากมายจงึทํา

ให้มีความร่มร่ืน นา่อยู ่สบายใจท่ีได้เรียน...” 

  “...สาเหตท่ีุมาเรียนท่ีน่ี ...มีพืน้ท่ีกว้าง  มีการเจริญเตบิโตและพฒันาทางเศรษฐกิจท่ีดี เร่ิม

มีความเจริญรุ่งเรือง  มีการพฒันา ...ท่ีดีขึน้ ทัง้ทางด้านท่ีอยูอ่าศยั มีการปลกู สร้างตกึ  ท่ีแข็งแรง

มัน่คงขึน้มีความพงึพอใจในความต้องการของนกัศกึษาท่ีต้องการจะมาเข้าศกึษาท่ีน่ี...” 

“...เหตผุลท่ีเลือกเรียน ท่ีสถาบนัทัง้ๆ ท่ีตดิท่ีอ่ืนอยา่งศลิปากรมาแล้วนัน้ เป็นเพราะวา่ ...ท่ี

สําคญัคือลาดกระบงัใกล้บ้าน ใช้เวลาเดนิทางโดยรถตู้ไปทางเดอะมอ ล์บางกะปิแล้วนัง่วินมอไซค์

ถึงบ้านได้เลย”       

  “... เหตผุลท่ีผมเลือกเรียนท่ีสถาบนัแหง่นี ้ก็เพราะเป็น ... มหาวิทยาลยัท่ีใกล้บ้าน ผมจงึ

เลือกและมุง่มัน่ท่ีจะเข้ามาเรียนในมหาวิทยาลยัแหง่นี”้ 

 “... . ข้าพเจ้าอยากเรียนท่ีไกลบ้านหนอ่ยจะได้มีอิสระมากขึน้ จงึไมล่งัเลท่ีจะเลือกเรียนท่ี 

สถาบนั...” 

“ท่ีเลือกเรียนท่ีสถาบนั...เพราะ วา่อยูไ่กล้บ้าน จะได้ไมต้่องอยูห่อ เดนิทางมาเรียน ก็ 

สะดวก” 

“...ท่ีน่ีก็อยูไ่มไ่กลมากนกั...” 

  “...ในสว่นอ่ืนๆ เชน่ การเดนิทาง...ปัจจบุนัก็สะดวกขึน้เยอะเน่ืองจากมีรถ...ผา่นตรงกลาง

สถาบนัด้วย...เม่ือพิจารณาโดยรวมแล้ว ผมจงึเลือกท่ีจะเข้าสถาบนั...” 

  “...ไมไ่กลจากบ้านมากนกั อีกทัง้อยากเรียน...อยูแ่ล้ว  จงึตดัสินใจมาเรียนท่ีสถาบนัแหง่

นี”้ 

กลยุทธ์ด้านการส่งเสริมการตลาด 
 “สาเหตเุบือ้งต้นเป็นเพราะ...อีกสาเหตหุนึง่เป็นเพราะ มีรุ่นพ่ีจากทางโรงเรียนเข้ามา

ศกึษายงัสถานท่ีแหง่นีม้ากจงึได้รับการชว่ยเหลือและคําแนะนําหลายๆอยา่ง ทําให้สามารถเข้า

ศกึษาท่ีน่ีได้คอ่นข้างราบร่ืน” 

“ข้าพเจ้ามีความประสงค์ท่ีจะเข้าศกึษาตอ่ท่ี น่ี...ข้าพเจ้าได้รับการสนบัสนนุจากคณุพอ่ซึง่

มีความผกูพนักบัคณะนีแ้ละข้าพเจ้าเคยมาคา่ยค้างคืนท่ีคณะ ...เรียนรู้วิธีการใช้ชีวิตท่ีคณะนีรั้บรู้

ถึงบรรยากาศวา่สงัคมท่ีน่ีอบอุน่และใสใ่จกนัแคไ่หนข้าพเจ้าจงึมัน่ใจวา่ถ้าข้าพเจ้าได้เข้ามาศกึษา

ท่ีคณะ...ข้าพเจ้าจะมีความสขุและความภาคภมูิใจท่ีได้เป็นสว่นหนึง่ของคณะนี”้ 



๑๑๒ 
 
  “สาเหตท่ีุเลือกเรียนท่ีน่ีนัน้อาจจะเป็นเพราะมีพ่ีเคยเรียนอยูท่ี่น่ีและเขาได้แนะนําวา่เป็น

สถาบนัท่ีให้ความรู้ความเข้าใจไมใ่ชแ่คเ่พียงภาคทฤษฎีแตไ่ด้ลงมือปฏิบตัอิยา่งจริงจงั  ซึง่เม่ือเข้า

มาทําการศกึษาก็ได้เข้าใจเลยวา่เป็นเร่ืองจริง...”   

 “...ฉนัตัง้ใจท่ีจะเลือกเรียนท่ีน่ี ครอบครัวของฉนัก็สนบัสนนุท่ีน่ี ...” 

  “... ท่ีผมเลือกมาเรียนท่ีนี ้เพราะวา่ ผมเคยมาคา่ยพรีบี ผมรู้สกึชอบสภาพแวดล้อมของท่ีนี ้

และเป็นท่ีท่ีพอ่แมเ่คยเรียน พอ่แมผ่มเก่งผมเลยอยากเก่งเหมือนพอ่แม ่นอกจากนีย้งัประหยดั

คา่ใช้จา่ยเร่ืองหอพกั เพราะพ่ีเรียนอยูท่ี่นีเ้หมือนกนั” 

“...อีกสาเหตหุนึง่เป็นเพราะ มีรุ่นพ่ีจากทางโรงเรียนเข้ามาศกึษายงัสถานท่ีแหง่นีม้ากจงึ

ได้รับการชว่ยเหลือและคําแนะนําหลายๆอยา่ง ทําให้สามารถเข้าศกึษาท่ีลาดกระบงัได้คอ่นข้าง

ราบร่ืน” 

“...อีกทัง้ข้าพเจ้าได้รับการสนบัสนนุจากคณุพอ่  ซึง่มีความผกูพนักบัคณะนี ้และข้าพเจ้า

เคยมาคา่ยค้างคืน  ท่ีคณะ ... (ได้)เรียนรู้วิธีการใช้ชีวิตท่ีคณะนี ้รับรู้ถึงบรรยากาศ  วา่สงัคมท่ีน่ี

อบอุน่ และใสใ่จกนัแคไ่หน ข้าพเจ้าจงึมัน่ใจวา่  ถ้าข้าพเจ้าได้เข้ามาศกึษาท่ี …ข้าพเจ้า  จะมี

ความสขุและความภาคภมูิใจท่ีได้เป็นสว่นหนึง่ของคณะนี”้  
“...บอ่ยครัง้ ด้านผู้ปกครองก็สนบัสนนุให้เลือกสอบท่ีน่ีด้วยเหตผุลเดียวกนั...” 

 

๔.๕ กลยุทธ์การตลาด บัณฑติวิทยาลัย มหาวิทยาลัยมหาจุฬาลงกรณราชวิทยาลัย  

 

 จากข้อมลูทัง้เชิงปริมาณและเชิงคณุภาพท่ีนําเสนอมานัน้ สามารถเสนอกลยทุธ์การตลาด

สําหรับบณัฑติวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั  โดยแบง่ออกเป็น ๒ กลยทุธ์ท่ี

สําคญัๆ ดงัตอ่ไปนี ้

กลยุทธ์ด้านผลิตภัณฑ์ 

“บณัฑิตวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั  

ต้องเป็นผู้ นําในการศกึษาด้านพระพทุธศาสนา และ ควรท่ีจะ  

ต้องริเร่ิมรูปแบบการจดัการศกึษาใหม่ๆ ” 

  ในปัจจบุนัมีองค์กรท่ีจดัการศกึษาด้านพระพทุธศาสนาและด้านท่ีใกล้เคียง เชน่เดียวกบั

บณัฑิตวิทยาลยั  มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั เปิดสอนอยู ่มีเป็นจํานวนมาก ซึง่

เป็นเคร่ืองแสดงวา่ตลาดยงัมีความต้องการสงูอยูน่ัน่เอง ในฐานะท่ี บณัฑิตวิทยาลยั  มหาวิทยาลยั



๑๑๓ 
 
มหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั  เป็นผู้ นําในการศกึษาด้านพระพทุธศาสนา และประกอบกบัความมี

ศกัยภาพขององค์กร บณัฑิตวิทยาลยั  มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั ควรท่ีจะต้อง

ริเร่ิมรูปแบบการจดัการศกึษาใหม่ๆ  เชน่การจดัหลกัสตูรตอ่เน่ืองปริญญาตรีถึงปริญญาโท(๕ ปี) 

หรือปริญญาโทถึงปริญญาเอก  (๕) เพ่ือจงูใจนกัศกึษาระดบัปริญญาตรี และปริญญาโทให้ศกึษา

ในระดบัท่ีสงูขึน้ ด้านพระพทุธศาสนาและด้านท่ีเก่ียวข้อง 

  บณัฑิตวิทยาลยั  มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั ต้อง เน้นอตัลกัษณ์ความ

เข้มแข็งด้าน การศกึษาพระพทุธศาสนา  และ ยกระดบั มาตรฐานการศกึษา สู่สากล  นําเสนอ

ศกัยภาพ ด้วยการ เปิดหลกัสตูรปริญญาโท และเอกท่ีมีความหลากหลาย  เพ่ือรองรับอตัราการ

ขยายตวัของผู้ เรียน วิชาพระพทุธศาสนา ในประเทศไทยและตา่งประเทศ ให้ตรงกบัความต้องการ

ของผู้ เรียน โดยมุง่ไปท่ีการนําความรู้ ความสามารถไปใช้หลงัจบการศกึษาไปแล้ว อยา่งไรก็ตาม

ทกุหลกัสตูรต้องเน้นพระพทุธศาสนา ทัง้ในด้านวิชาการและการปฏิบตัธิรรม(วิปัสสนา) เพราะนี ้

เป็นแรงดงึดดูท่ีสําคญัท่ีสดุ ท่ีทําให้มีผู้สนใจมาเรียนพระพทุธศาสนา  

  การนําเสนอ แนวทางใหมส่ร้างแบรนด์ ใช้แนวคดิ  “ร่วมสร้างสงัคมธรรมาธิปไตย ” พร้อม

แนวทางสงัคมแหง่การให้และการแบง่ปัน เป็นผู้ นํากระแสด้านการศกึษาให้แก่ประเทศไทย  เพ่ือ

ตอบแทนคณุประเทศชาติ  และเพ่ือสนัตภิาพของโลก รวมทัง้ การเป็นขมุพลงัแหง่ปัญญาของ มวล

มนษุยชาติ “สงัคมธรรมาธิปไตยและ สนัตภิาพ  คือสงัคมใหมใ่นรัว้มหาวิทยาลยั ท่ีเช่ือมัน่วา่เป็น

สงัคมท่ีสงบสขุ  มีความเป็นธรรมกบัทกุคน และอยูร่่วมกนัอยา่งมีความสขุ บณัฑิตวิทยาลยั  

มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั  ควรท่ีจะผสมผสานวิชาการ เชน่ การศกึษา การอบรม 

งานวิจยั เป็นต้น ให้มีความสอดคล้องกบัวิถีการดําเนินชีวิตของคนในสงัคมยคุปัจจบุนั 

 นอกจากนัน้ ยงัควรท่ีจะสง่เสริมให้บณัฑติท่ีสําเร็จการศกึษาออกไป มีความสามารถใน

การสร้าง สงัคมธรรมาธิปไตย และสนัตภิาพ ให้เกิดขึน้จริงโดยเช่ือมัน่วา่ในระยะเวลาอนัใกล้นี ้

บณัฑิตวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั จะก้าวเข้าสูย่คุ สงัคมธรรมาธิปไตย

และสนัตภิาพอยา่งเตม็ตวั ฉะนัน้องค์กรควรท่ีจะเดนิหน้าในการปรับภาพลกัษณ์องค์กรใหม ่

เพ่ือให้สอดคล้องกบัสงัคมใหมแ่ละการเปล่ียนแปลงในอนาคต ฉะนัน้หนว่ยงานท่ีมีความเก่ียวข้อง

กบัการประชาสมัพนัธ์ขององค์กร ควรท่ีจะต้องศกึษาค้นคว้าหาข้อมลูในประเดน็เหลา่นี ้เพ่ือจะได้

เป็นข้อมลูใช้ในการปฏิบตังิานให้มีความสอดคล้องและเช่ือมโยงกบัการเปล่ียนแปลงสงัคมใน

ปัจจบุนั  ดงันัน้องค์กรจําเป็นท่ีจะต้องประชาสมัพนัธ์องค์กรให้สงัคมได้ทราบวา่ บณัฑิตวิทยาลยั  

มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั มีความสามารถและความชํานาญในด้านใดบ้าง  

 อนึง่การดําเนินการดงักลา่วเป็นการสนบัสนนุให้ บณัฑิตวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุา

ลงกรณราชวิทยาลั ย มีความแข็งแกร่งขึน้ในสายตาของสงัคม โดยแบง่ออกเป็น ๒ มติคืิอ 



๑๑๔ 
 
รูปลกัษณ์ภายนอก เชน่ การออกแบบส่ือประชาสมัพนัธ์ใหม ่เป็นต้น และอีกมติหินึง่คือ             

จิตวิญญาณของสมาชิกในองค์กรท่ีมุง่ไปสูเ่ป้าหมายเดียวกนักบัเป้าหมายขององค์กร 

  การตลาดมหาวิทยาลยั  ในปัจจบุนัมีการแขง่ขนักนัสงูมาก ไมแ่ตกตา่งจากธุรกิจอ่ืนๆ ท่ี

ปรากฏในสงัคม ในการแขง่ขนักนันัน้ มหาวิทยาลยัตา่งๆ ต้องนํากลยทุธ์การตลาด หลายรูปแบบ

เพ่ือเพิ่มสว่นแบง่จากจํานวนนกัศกึษาท่ีมีอยู ่ซึง่มีแนวโน้มวา่จะมีจํานวนน้อยลงในแตล่ะปี ในขณะ

ท่ีมหาวิทยาลยัตา่งๆ เหลา่นัน้ต้องมีคา่ใช้จา่ยตา่งๆ ท่ีสงูขึน้ในทกุๆ ปี  

  ดงันัน้ บณัฑิตวิทยาลยั ควรท่ีจะสร้างแรงจงูใจให้กบัผู้ ท่ีสนใจจะศกึษากบับณัฑิตวิทยาลยั

ซึง่ในท่ีนีน้บัได้วา่ เป็นตลาดเป้าหมาย การสร้างจดุขายใหม่ๆ  เชน่ การ สร้างหลกัสตูรใหม่ๆ  ท่ียงัไม่

มีการสอนในประเทศไทย การใช้ความโดดเดน่ของคณะ พระพทุธศาสนา นํามาขยายผล สร้างเป็น

จดุขายใหม ่สร้างหลกัสตูรให้มีความแปลกใหม ่และเน้นความเป็นอินเตอร์(Inter)  

  การดงึองค์กรทกุภาคสว่นในสงัคม ไมว่า่จะเป็น องค์กรภาครัฐ องค์กรภาคเอกชน องค์กร

ทาง ธุรกิจ  เป็นต้น ให้เข้ามา มีสว่นร่วมในการออกแบบหลกัสตูรการเรียน การดงึองค์กรและ

มหาวิทยาลยั ในตา่งประเทศ ให้มามีสว่นร่วมในการออกแบบหลกัสตูรการเรียน  หลกัสตูรท่ีสร้าง

ขึน้มาใหมน่ัน้ ควรท่ีจะมีความสอดคล้องกบัการนําไปประกอบอาชีพในอนาคตหลงัจากท่ีจบ

การศกึษาไปแล้ว เชน่ หลกัสตูรการส่ือสารเชงิพทุธ การบริหารเชงิพทุธ การตลาดเชงิพทุธ การ

บริหารทรัพยากรมนษุย์เชิงพทุธ เทคโนโลยีและสารสนเทศเชิงพทุธ ภมูิภาคศกึษาเชิงพทุธ เป็นต้น  

เพราะอตัราการขยายตวัของผู้สนใจศกึษาตอ่ในสาขาเหลา่นีเ้พิม่มากขึน้  

  บณัฑติวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั  ควรยกระดบัสาขาท่ีมีอยู่

แล้วเปิดสาขาท่ีจําเป็น และเป็นท่ีต้องการของตลาดดงักลา่ว เพ่ือผลกัดนัความเข้มแข็งให้มากขึน้ 

ขณะเดียวกนัเพ่ือยํา้ถึงอตัลกัษณ์ของบณัฑติวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราช

วิทยาลยัคือความแขง็แกร่งด้านพระพทุธศาสนา โดยนําเอาสาขาพระพทุธศาสนามาเป็น ตวัชู

โรงและสาขาอ่ืนท่ีเป็นเชิงพทุธมาเป็นตวัท่ีจะมาตอ่สู้กบัความต้องการของตลาด  

  การเปิดหลกัสตูรในลกัษณะดงักลา่วจะทําให้บณัฑติวิทยาลยั มหาวิทยาลยั              

มหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั  รักษาเอกลกัษณ์ขององค์กรไว้ได้พร้อมๆ กบัการตอบสนองความ

ต้องการของสงัคม ในเวลาเดียวกนั ซึง่การเปิดสาขาเหลา่นีค้วรท่ีจะมีการสร้างความร่วมมือกบั

มหาวิทยาลยัท่ีมีความชํานาญในสาขาเหลา่นัน้ในตา่งประเทศ เชน่ การบริหารทรัพยากรมนษุย์เชิง

พทุธ ควรท่ีจะต้องดวูา่มหาวิทยาลยัไหนในตา่งประเทศท่ีมีความชํานาญหรือมีช่ือเสียง เพ่ือท่ีจะนํา

ความเข้มแข็งทางด้านการบริหารมารวมกบัความเข้มแข็งทางด้านพระพทุธศาสนาของบณัฑิต

วิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั   สาขาอ่ืนๆ ก็เชน่เดียวกนั  



๑๑๕ 
 
  อนึง่การเปิดหลกัสตูรใหม่ๆ  เหลา่นี ้ควรมีคณาจารย์จากตา่งประเทศมาร่วมสอน หรือเป็น

ท่ีปรึกษา ทัง้ในด้านวิชาการและด้านการบริหารหลกัสตูร ตลอดจนการเป็นท่ีปรึกษาวิทยานิพนธ์

ของนกัศกึษา 

กลยุทธ์ด้านส่งเสริมการขาย 

   “บณัฑิตวิทยาลยั  มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั ควรให้ 

ความสําคญักบัการผลิตส่ือและโฆษณาตา่งๆ สนบัสนนุให้มีการนํา 

ส่ือใหม่ๆ  มาสร้างการรับรู้ให้กบัผู้ ท่ีเป็นตลาดเป้าหมาย” 

 

  มหาวิทยาลยัตา่งๆ ในปัจจบุนั ได้ใช้งบประมาณเป็นจํานวนมากในการพฒันาการส่ือสาร

และประชาสมัพนัธ์ ดงันัน้บณัฑิตวิทยาลยั  มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั ควรให้

ความสําคญักบัการ ผลิตส่ือและโฆษณาตา่งๆ  สนบัสนนุให้มีการ นําส่ือใหม่ๆ  มาสร้างการรับรู้

ให้กบัผู้ ท่ีเป็นตลาดเป้าหมาย เพ่ือให้เกิดการรับรู้ขา่วสารจากบณัฑติวิทยาลยั ได้เร็วกวา่เดมิ เพราะ

การใช้การส่ือสารแบบเดมิๆ นัน้ใช้การณ์ไมไ่ด้แล้วในยคุปัจจบุนั 

 กลยทุธ์การโฆษณาของมหาวิทยาลยัแตเ่ดมิจะเน้นไปท่ีการนําเสนอศษิย์เก่าท่ีประสบ

ผลสําเร็จ บณัฑิตวิทยาลยั  มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั  ควรท่ีจะต้องริเร่ิม

สร้างสรรค์โฆษณาใหมเ่ป็นต้นวา่ การให้ความสําคญักบั CSR ซึง่จะประสบผลสําเร็จในการเข้าถึง

ความต้องการของผู้ เรียนและผู้ให้การสนบัสนนุ บณัฑิตวิทยาลยั  มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณ

ราชวิทยาลยั  ต้องส่ือสารออกไปวา่บณัฑติวิทยาลยั  มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั 

ไมไ่ด้ให้ความสําคญักบัการเรียน การสอนอยา่งเดียวเทา่นัน้ แตย่งัให้ความสําคญักบัการแสดง

ความรับผดิชอบตอ่สงัคมรอบด้านและการมีจติสาธารณะ โดยมุง่หวงัวา่การรับผดิชอบตอ่

สงัคมนีจ้ะเป็นปัจจยัหนึง่ท่ีสําคญัในการทําให้ผู้ เรียนสนใจเข้ามาศกึษากบั บณัฑิตวิทยาลยั  

มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั  

 ในยคุปัจจบุนัผู้คนในสงัคมมีวิธีการตดิตอ่ส่ือสารผา่นระบบการส่ือสารใหม่ๆ  มากมาย 

จากผลการศกึษาวิจยั ทําให้ทราบวา่ นกัศกึษาให้ความสําคญักบัการส่ือสารผา่นระบบการส่ือสาร

ใหม่ๆ  เหลา่นัน้ บณัฑิตวิทยาลยั  มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั  จะต้องคดิค้นกล

ยทุธ์ การส่ือสารผา่นส่ือดจิิตลั เชน่ การให้รุ่นพ่ีแนะนํารุ่นน้องผา่นระบบออนไลน์ตา่งๆ โดย

คดัเลือกรุ่นพ่ีมาจากสาขาตา่งๆ รวมตวักนั แล้วให้บริการโดยการให้คําแนะนําพร้อมๆ กนั  

โดยเฉพาะชว่งใกล้ๆ กบัการสอบคดัเลือก ทีมงานของรุ่นพ่ีจะต้องเสียสละคอยตอบปัญหากบั



๑๑๖ 
 
กลุม่เป้าหมายเตม็เวลา เพ่ือทําให้มียอดการสมคัรมากขึน้จนปรากฏให้เห็นเป็นรูปธรรม ชอ่งทางนี ้

บณัฑิตวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั ควรท่ีจดัเป็นกิจกรรมอยา่งตอ่เน่ือง  

 การพฒันาการส่ือสารออนไลน์ โดยเฉพาะ การพฒันาเฟสบุ๊ค บณัฑติวิทยาลยั 

มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั ควรจะเน้นเนือ้หาให้กลุม่เป้าหมายรู้จกัตนเองมากขึน้ 

หรือมีเนือ้หาท่ีทําให้เกิดแรงบนัดาลใจในการตัง้เป้าหมายในอนาคต และตอ่จากนัน้ควรนําเสนอ

เนือ้หารายละเอียดของหลกัสตูรของสาขาตา่งๆ รวมถึงกิจกรรมตา่งๆ ของ บณัฑติวิทยาลยั 

มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั เพ่ือส่ือสารวา่ตลอดระยะเวลาท่ีศกึษาอยูก่บั บณัฑิต

วิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยันัน้ มีเร่ืองราวตา่งๆ มากมาย ควบคูไ่ปกบัการ

ส่ือสารด้วยภาพยนต์ โดยภาพยนตร์จะมีเนือ้หาความเป็นองค์กรท่ีให้ความสําคญักบั CSR ของ

บณัฑติวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั เพ่ือให้เกิดการแบง่ปัน(แชร์) กนัใน

เฟสบุ๊ค 

 การจดักิจกรรมพเิศษภายใน บณัฑติวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั 

เป็นการชกัชวนให้ผู้สนใจศกึษาให้ได้มีโอกาสได้มีประสบการณ์ตรงในการสมัผสักบั บณัฑิต

วิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั กิจกรรมนีมี้หลายรูปแบบ เชน่ การจดั

ประกวดตา่งๆ การฝึกปฏิบตั ิการฝึกอบรมระยะสัน้ การแขง่ขนั เพ่ือเปิดโอกาสให้กลุม่ผู้สนใจได้มา

เหน็สถานท่ีจริง ทัง้สถานท่ี อปุกรณ์ การเรียนการสอน สดุท้ายจะนําไปสูก่ารตดัสนิใจเลือกเรียนกบั

บณัฑติวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั นัน่เอง 

  การใช้บคุคลสําคญัในการประชาสมัพนัธ์ บณัฑติวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณ

ราชวิทยาลยั  ซึง่แตเ่ดมิบณัฑติวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยัก็ได้ใช้บคุคล

สาธารณะ เชน่ ดาราภาพยนตร์ เป็นต้น มาเป็นพรีเซนต์เตอร์ บณัฑติวิทยาลยั มหาวิทยาลยั    

มหาจฬุาลงกรณราชวิทยาลยั ควรจะเลือกบคุคลท่ีเป็นท่ีนา่เช่ือถือในสงัคม หรือบคุคลท่ีมีพลงั

อํานาจในสงัคมไทยมาเป็นพรีเซนต์เตอร์ให้กบัเดมิ บณัฑติวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณ

ราชวิทยาลยั 

  การเน้นท่ีการประสบผลสําเร็จของ บณัฑติวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราช

วิทยาลยั เป็นการกลา่วถึงผลงานท่ีผา่นมาของ บณัฑติวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณราช

วิทยาลยั  ท่ีร่วมสร้างบคุลากรท่ีมีคณุภาพสูส่งัคมไทย ความสําเร็จเหลา่นีมี้หลกัฐานปรากฏเชน่ 

รางวลัท่ีองค์กรได้รับ การร่วมมือกบัองค์กรอ่ืนๆ ทัง้ในประเทศและตา่งประเทศ เป็นต้น ซึง่

ความสําเร็จเหลา่นีเ้ป็นการตอกยํา้ถึงการเตรียมพร้อมในการเข้าสูเ่วทีระดบัภมูภิาค และระดบัโลก 



๑๑๗ 
 
 มหาวิทยาลยั ตา่งๆ ในปัจจบุนัให้ความสําคญักบัการมอบ โปรโมชัน่ทกุรูปแบบ ให้กบัผู้ ท่ี

สนใจจะศกึษาสถาบนัการศกึษาเหลา่นัน้ ดงันัน้บณัฑติวิทยาลยั มหาวิทยาลยัมหาจฬุาลงกรณ

ราชวิทยาลยั  ควรท่ีจะสนบัสนนุให้โปรโมชัน่ตา่งๆ แก่ผู้ เรียน เชน่ การให้สิทธิพิเศษสําหรับ

นกัศกึษา เป็นต้น 
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